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Paakirjoitus

alousennusteet ovat télle vuodelle valoi-

sat: talous kasvaa Suomessa ja euroalu-

eella noin 2 %:n vauhdilla, vienti vetii ja

tilauskannat ovat kasvussa. Timi on suu-
ri ilo jo liiankin pitk#én jatkuneesta surusta. Nol-
lakasvun vuosia on takana lukuisia. TAmai tuo uut-
ta toivoa ja on henkisesti meille kaikille tirke&a.
Kun usko ja luottamus teollisuudessa seké kulut-
tajien parissa palautuvat ja patoumat purkautu-
vat, uskon sen kantavan eteenpiin useammankin
vuoden ajan. Toki eripuolilla maailmaa on jatku-
vasti jdnnitteitd ja riskejd, jotka voivat muuttaa ti-
lannetta nopeastikin.

Teollisuudessa on nyt erityisen tirkedd saada
tehdyksi maltilliset palkkaratkaisut, jotta Suomen
kilpailukykyvajetta voidaan ajaa kiinni. Ongelmat
eivit ole hiavinneet minnekéin, ja toistaiseksi te-
kemittd jdfineet tydomarkkinoiden sekd julkisen
sektorin rakenneuudistukset on térkeé saada teh-
dyiksi. Puskurit on rakennettava kaikkialle nyt
niin, ettd ne kantavat seuraavan heikon jakson yli.

Protektionismi ja USA:n tuontitullit kanadalai-
sille sahatavaroille lisdavit kauppasotien uhkaa ja
voivat laittaa kauppavirrat uusiksi. USA:ssa suun-
nitellaan lisdksi muun muassa yritysverotuksen
pudottamista 35 prosentista 15 prosenttiin. Oljyn
hinta tulee pysymaéin alhaisella tasolla ja voi vai-
keuttaa Pohjois-Afrikan ja Vendjin talouksien toi-
pumista. Timé tulee vaikuttamaan samalla my6s
méntymarkkinoiden palautumiseen.

Uusien biotalousinvestointien my6ti kuitupuun
tarve kasvaa 6-7 miljoonaa kuutiota. Timéi edel-
lyttéd kaikkinensa noin 10 miljoonan kuution lisé-
hakkuita ja lihes 20 prosentin kasvua nykyisiin
hakkuumairiin. Lisdhakkuut tuovat tullessaan 3-4
miljoonaa kuutiota tukkeja, jotka tulee hyodyntéii
nykyisilld laitoksilla. Uusia sahoja ei maahan tar-
vita, vaan puut saadaan sahattua nykyisii laitoksia
kehittamélld. Niiden lisihakkuiden myotid meille
tulee myGs merkittivd méird metsétihteitd ja eri-
laisia sahan sivutuotteita. Kuitupuiden ja sahan si-
vutuotteiden hinta on laskenut jo useamman vuo-
den perikkiin. Tukin hinta on puolestaan pysynyt
samana tai jopa noussut. Tdh#n on saatava muutos
- koko puurungon on oltava balanssissa parhaan
lopputuloksen saadaksemme. Metsihakkeen tu-
esta on luovuttava tai sen piiriin on tuotava myos
sahan sivutuotteet. Jos tuista ei haluta luopua,
niin on syytd miettid, onko sidhkdntuottaja oikea
tuensaaja? Pitdisik6é tukien menn# puunostajalle,
joka voisi priorisoida jakeet oikeassa jérjestykses-
sd energialaitoksille niin, etteivét sahat hautaudu
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omiin puruihinsa. Nyt homma ei toimi.

Puukauppa on kdynyt samalla tasolla kuin edel-
lisind vuosina. Kéytt6 on kuitenkin kasvamassa
merkittdvisti. Milld puukauppa potkitaan liik-
keelle niin, ettei tukinhinta kuitenkaan nouse?
Toivottavasti juuri lanseerattu sihkdinen puu-
markkinapaikka Kuutio toimii téssd yhtend tyo-
kaluna, jolla passiivisia metsinomistajia saadaan
aktivoitua. Kaikki sahatavaroihin saadut hinnan-
korotukset, ja enemminkin, ovat valuneet kasva-
neisiin logistiikkakustannuksiin, eik alan kannat-
tavuus ole kohentunut mihinkaén.

Versowood lihtee orgaanisella kasvulla tavoit-
telemaan ldhivuosille 1,5 miljoonan kuution sa-
haustuotantoa sekd noin 450 miljoonan euron lii-
kevaihtoa. Tulemme investoimaan eri yksik6ihin
merkittidvisti. Parhaillaan kidynnissid ovat Otavan
sahan sy6ton ja kuorimon uusiminen sekid Hanka-
salmen tukkiréntgenin asentaminen. Toivottavas-
ti alan kannattavuus kehittyisi suotuisasti, jolloin
padsisimme miettimi4n uusia tuotannontehosta-
mis- ja kasvattamisinvestointeja. Meilld on talossa
hienoa, ammattitaitoista ja lojaalia henkil6kuntaa.
Meillé on lisiksi sitoutuneet ja luottamukselliset
pitkdaikaiset suhteet asiakkaisiin ja metsinomis-
tajiin. Onnistumisen elementit ovat kasassa, ja té-
td kohti tulemme vahvasti meneméén.

Tdnd vuonna Suomi téyttdd 100 vuotta. Toivot-
tavasti my6s tdmé innostaa potkimaan Suomea
maana liikkeelle, tekemién investointeja ja ty6té
ennakkoluulottomasti Suomen hyviksi. Se vaatii
vahvaa uskoa ja kovaa yrittdjyyttd. Me yritykse-
nd aiomme ainakin olla voimakkaasti tekeméssi
asioita 100-vuotiaan Suomen hyviksi. Laitetaan
hyvi kiertdméén. Mité sind voisit tehdd 100-vuo-
tiaan Suomen hyvéksi?

Toivotan kaikille lukijoille oikein lamminti ja
aurinkoista kes#!
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Ville Kopra
toimitusjohtaja

Yhteystiedot Versowood Oy, Sahatie 1, 19110 Vieruméki, Puh. 010 8425 100, faksi 010 8425 380, contact@versowood.f
Toimitus Ville Kopra, Mia Karkkainen, Pekka Peltonen Toimittaja Autiomaa Oy, Johanna Autio
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/Nimitykset /) Merkkipaivt

Versowood Group Oy,
50 vuotta
Rantanen Vesa 7.1.

Versowood Oy,

50 vuotta
Saajanaho Markku 4.1.
Laitinen Markku O 13.1.
Heikkild Juha 23.2.
Asmo Varis Esa Yli-Maunula Jouni Hirvonen Helenius Mikko 30.3.
Saharyhmin johtaja Talousjohtaja Energiainsino6ri Elokankare Anssi 14
Vieruméki Vierumaki Lehto Mika 216,
Holtta Petri 27.6.
Alaraasakka Rauno 17.8.

Versowood Oy,

60 vuotta
Nokkonen Tuomo 15.2.
Castren Juha 24.3.
Karajamies Esko 304.
Honkanen Rauno 17.5.
Palvalin Pentti 30.5.
Jani Lehtinen Ville Viinikka Anssi Ruotsalainen Ylénen Veijo 1.6.
Lihetyspaillikko Ty6njohtaja Ty6njohtaja Manninen Pertti 46.
Vierumiki Kelat, Rithimiki Kunnossapito, Vieruméiki Pulkkinen Jouni 26.6.
Hamadldinen Voitto 11.7.

/Ela'kkeellejééneet

01-05/2017
Kuuva Jorma Otava
Vilho Hinninen Hannu Aaltonen Niina Ikonen Newvonen Lilia Vierumaki
Ty6njohtaja TyoOnjohtaja Hankintaesimies Sarén Hannu Vierumaki
Kunnossapito, Vieruméki Kuivaamo, Vierumé#ki Hirvensalmi, Pertunmaa Seuranen Erkki Riihimaki

Vesa Lautamatti Juho Levinen Sami Muhonen
Hankintaesimies Hankintaesimies Hankintaesimies
Luumdiki, Savitaipale, Taipalsaari, Pieksdmiki Akaa, Hattula, Hauho, Kalvola,
Valkeala Kylmikoski, Valkeakoski, Vesilahti

Osoitteenmuutokset, tilaukset japalaute

contact@versowoodfi




/ Myynti- ja markkinakatsaus

tisia — pitkasta aikaa

Vuosien odotuksen jalkeen kayrat nayttavat ylospain: Versowoodin tilikausi paattyy positiivisissa merkeissa ja yleinen
luottamus on parantunut. Tilanteen sailymiseksi olisi toivottavaa, ettei maailmantaloudessa tai -politiikassa tapahtuisi

HyVia uu

isompia “jytkyja”

uoden 2016 alusta alkaen
sahatavaran kysyntd on
vahvistunut. Sahat ovat
kidyneet lihes tiydelld te-
holla, ja heindkuusta maaliskuuhun
Versowoodilla on tehty kuukau-
sittaisia ennitysmyyntejd. Tadmi ei
kuitenkaan ole kohentanut sahojen
kannattavuutta,
varovainen hinnannousu on valunut
kasvaneisiin kustannuksiin.

- Raaka-aineen ja sahatavaran
hinnan vilinen ero ei saisi enéi ka-
ventua yhtd4n. Eurokin on jo paljon
téssd mielessd. Halua maksaa puu-
raaka-aineesta enemmin voisi olla,
mutta kyky# ei. Ensin pitiisi saada
sahatavaran hinta nousuun. Sen si-
jaan kuidulle pitdd saada suurempi
merkitys puukauppaan. Mikéli kui-
tua tarvitaan lisdé, olisi hinnannou-
su kohdennettava siihen, ei tukkiin,
aloittaa Versowoodin toimitusjohta-
ja Ville Kopra.

Vaikka sahatavaratuotanto ylitti-
kin budjetoidun tuotannon kalen-
terivuonna 2016, tulosvaikutukset
jdivét laihoiksi: tuotteiden markki-
nahinta on yhi noin 10 euroa vuo-
den 2014 hintoja jéljessd. Kuusi-
tuotteiden hinta on sidilynyt melko
tasaisena, mutta mintytuotteiden
hinta on heilahdellut voimakkaasti
viimeisen 10 vuoden aikana. Hintaa
tarkeimpénd Kopra kuitenkin pitdd
sitd, ettd pyOrit pyOrivit ja tavarat
liikkuvat.

- On hyvi, ettd olemme saaneet
myyntid aikaan heikommillakin
hinnoilla. Tekeminen on hyvisti,
silld jarruttelu nakertaa nopeasti
tuloskuntoa.

silli sahatavaran

Eroja toimialojen valilla

Heindkuussa alkavan tilikauden
budjetti on kunnianhimoinen. Liike-
vaihtotavoite tulee olemaan yli 380
m<€, miki tarkoittaa lihes 8 prosen-
tin kasvua kesikuun lopussa paitty-
viin tilikauden 355 m€ verrattuna.

- Kymmenessé vuodessa liikevaih-
tomme on tuplaantunut, ja uskon
kasvun jatkuvan, Kopra toteaa.

Kuluvan tilikauden budjetoitu sa-
haustuotanto on ldhes 1,25 miljoo-
naa m? ja seuraavalla tilikaudella
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haetaan reilun 100.000 m® kasvua.
Viitteitd vauhdin kiithtymisesté jo on,
silld maaliskuussa tehtiin konsernin
kaikkien aikojen sahausennitys.

Versowoodin sahatavaravarastot
ovat talven jiljiltd suurehkot, mutta
tilauskanta on hyvi. Silti tekemisti
riittédd, silld jo pidemmin aikaa on-
gelmana ollut vienti Pohjois-Afrik-
kaan romahti alkuvuonna 33 pro-
senttia, ja kotimaankauppakin kiy
sdastoliekilla.

- Puurakentaminen pitéisi saada
Suomessakin uuteen vauhtiin. Sak-
sassa voidaan puhua huippusuhdan-
teesta, ja Ruotsissa puurakentami-
nen on jopa ylikuumentunut, Kopra
kuvailee kilpailijamaiden tilannetta.

Sen sijaan vuodesta toiseen haas-
teellisena siilynyt liimapuukaup-
pa on hyvissd vedossa, ja tehtaat
pyorivit jo toista vuotta tdyskidyn-
nilldi. Uusi Hartolan-tehdas on
Kopran mukaan saatu onnistunees-
ti integroitua Versowood-konsernin
osaksi.

Pakkausliiketoimintaa painaa ko-
timaassa kova hintakilpailu. Myynti
ei ole yltinyt aivan odotettuihin tu-
loksiin, mutta onneksi vienti on kor-
vannut kotimaista kysyntéa.

- Teollisuustuotanto ja toimitus-
médrit ovat kddntyneet Suomessa-
kin hiljalleen kasvuun, ja se nikynee
pian myos pakkausteollisuudessa,
Kopra arvioi.

Infrarakentamisen tuoteryhmien
tilanne on vaihdellut merkittévis-
ti. Perinteinen pylvismarkkina on
ollut kauan alamaissa, ja vain aika
ndyttdd, milloin ja miten tilanne

korjaantuu. Myos ensiasteen jalos-
teiden - esimerkiksi hoyléttyjen ja
maalattujen tuotteiden - tilanne on
vaikea. Puun ki#yt6n romahdus ja
voimakas tuonti Ven#jiltd ovat vi-
hentéineet kotimaisten tuotteiden
kysyntéa.

- Meidén on tarkasteltava, mikd on
pitkélld aikavililld jarkevdd ja mikd
ei. Kunkin tulosyksikon on tultava
omillaan toimeen. Ei voida olettaa,
ettd kyvyttomyys tehdé tulosta pai-
kataan jonkin paremmin pérjadvin
yksikon tuloksesta.

Energialiiketoiminta on jumiu-
tunut, kun sahan sivutuotteet ovat
jadneet tukipolitiikan jalkoihin. Eri
polttoaineiden saama tukikohtelu
nikyy sahojen kasvavina puru- ja
kuorikasoina, silld ldmpolaitoksille
on kannattavampaa polttaa tuettuja
polttoaineita.

- Tukipolitiikan tulisi asettaa kaik-
ki samalle viivalle: joko sama tuki
kaikille tai sitten ei tukea kenelle-
kién, Kopra linjaa.

Pelletin hinta on leutojen talvien
ja kasvaneen tuotannon myotd ro-
mahtanut, eikd vienti endi kanna-
ta. Rakenteilla on kuitenkin uutta
lammityskapasiteettia, jonka toivo-
taan lisddvin kysyntéi ja korjaavan
tilannetta.

Aitoa sitoutumista kumppanuuteen

Heindkuun alussa alkavalla tilikau-
della tuotantoyksikoissid tehdiddn
pienehkojd, tehokkuutta ja laa-
tua parantavia investointeja. Suu-
rin noin 4 m€ investointi tehdiin

Otavassa, jossa uudistetaan sahan
sy6tto ja tukinkuorinta.

- Kannattavuus tulisi saada pa-
remmalle tasolle. Biotaloudessa
tapahtuu paljon ja myos sahateol-
lisuus kaipaa investointeja. Kdytto-
kateprosentin tulisi aina olla keski-
maéirin vihintddn kymmenen, mutta
viime vuosina sellaisista ei ole voi-
nut kuin haaveilla.

Avoimia kysymyksid ovat muun
muassa méntyraaka-aineen hinnan
joustamattomuus  markkinatilan-
teen mukaan sekid tuontitullit, jot-
ka Yhdysvaltain presidentti Donald
Trump on asettanut kanadalaiselle
puutavaralle.

- Jii nahtiviksi, miten timi ni-
kyy sahatavaravirroissa. Jos Kana-
dassa valmistetut tuotteet kddntyvit
muille markkinoille, niin toimituk-
set Euroopasta Yhdysvaltoihin kas-
vanevat voimakkaasti.

Toisaalta Yhdysvaltain talouden
hyvé vire on houkutellut ruotsa-
laisia ja saksalaisia sahureita pois
Keski-Euroopan markkinoilta, miké
on tehnyt Eurooppaan tilaa muille
pohjoismaisille toimijoille. L#hes
kaikkien kéyrien osoittaessa ylos-
péin Kopra perddnkuuluttaa yhteis-
tyOtd, jotta markkinatilanne voidaan
hy6dyntéa.

- Olemme varautuneet asiakkai-
den tarpeisiin ja palvelukyvyn nos-
toon kouluttamalla metséosastomme
henkilostod ja trimmaamalla tilaus-
toimitus-ketjuamme. Omien panos-
tustemme takia toivon, ettd myos asi-
akkailta I6ytyy halua panostaa hyviin
kumppanuuteen, Kopra painottaa. /




"Varsin valoisalta nayttaa”

Markkinoilta kuuluu pitkasta aikaa positiivisia uutisia. Kaikki markkina-alueet — kotimaa mukaan lukien — ovat vahvistuneet,
ja samaan aikaan Versowood on kyennyt myos kasvattamaan reviiriaan.

ahatavaramarkkina ja

tuotteiden kysyntd alkoi-

vat piristyd keviilld 2016.

Loppuvuosi 2016  sujui
myynnillisesti hyvin, ja vuoden 2017
alusta alkaen vauhti on kiihtynyt
entisestiin.

- Aasian merkitys toiminnassam-
me on kasvanut, enkd puhu nyt vain
Kiinasta tai Japanista. Tuntuu, ettd
kaikki kuusisahatavara, mitd saa-
daan tehtyd, voitaisiin myyda Aa-
sian, Eteli-Koreaan, Vietnamiin,
Taiwaniin, Kiinaan ja Japaniin, luet-
telee Versowoodin myyntijohtaja
Eero Valio.

Etenkin kuusisahatavaralle on ky-
synt#d, ja myyntitilanne on ollut jopa
odotuksia parempi. Vaikka ménty-
tuotteiden ongelmista onkin puhut-
tu jo pitkddn, Valio suhtautuu posi-
tiivisesti my6s méantymarkkinaan.

- Olemme kaikesta huolimatta
16ytineet méntysahatavaroille osoit-
teet. Pohjois-Afrikan markkinan
stagnaation jilkeen tulevaisuuden
odotukset vain paranevat, sillé piris-
tymistd on havaittavissa. Kapuloita
rattaisiin lyovdt nyt vain Algerian
sahatavaroille asettamat tuontikiin-
tiot, jotka ovat pysiyttineet kaupan-
teon hetkellisesti.

Kotimaankin alakulo on hieman
helpottanut. Pientalorakentaminen
kasvaa hennosti, ja jilleenmyyjien
kohdalla on havaittavissa piristy-
mistd. Valio kertoo Versowoodin
panostaneen etenkin teollisten asi-
akkaiden palveluun ja toimittaneen
talotehtaille yhd enemmén lujuusla-
jiteltuja ja asiakastarpeiden mukaan
jalostettuja tuotteita.

- Niin sen kuuluukin olla. Talo-
tehtaiden tehtéivd on valmistaa ta-
loja, meidén tehtdvimme on tarjo-
ta siihen tarvittavat tuotteet, Valio
kertoo.

Vahvistumista ja uusia avauksia

Saksassa rakennetaan voimakkaas-
ti, ja puuseppien, rakennusmiesten
sekd muiden rakentamisen ammat-
tilaisten keskuudessa vallitsee téys-
ty6llisyys. Kaksi vuotta sitten pe-
rustettu Saksan-myyntikonttori on
osoittautunut menestystarinaksi, ja

Versowoodin ensimmainen oma bulkkilaiva suuntasi Kiinaan toukokuussa.

Valion mukaan Versowood myy yhi
enemmin raaka-ainetta Saksaan asi-
akkaiden jalostettavaksi.

- Kehitys on ollut odotettuakin
parempi. Olemme saavuttaneet
Saksassa kiistattoman ykkossijan
pohjoismaisten tavarantoimittajien
keskuudessa.

Ranskassakin markkina on piris-
tynyt, mutta kovan kilpailun my6ti
erittelyt ovat muuttuneet yhi vai-
keammiksi. Iso-Britannian maérit
ovat niin ikdén kasvaneet, ja myos
Hollannissa rakentaminen kasvaa
rajusti. Eteld-Euroopan maissa kehi-
tys ei ole ollut yhté voimakasta, mut-
ta selvéd virkistymistd on ndhtévissi
myos Italiassa ja Espanjassa.

Japanissa  rakentaminen  on
edelleen voimakasta, mikd nikyy
Versowoodin Heinolan-liimapalkki-
tehtaan kolmivuorokédyntind. Hyvin
markkinaimun ja markkinahinto-
jenkin uskotaan sdilyvin ennallaan,
vaikka taustalla hiilyykin kysymys
arvonlisdveron nostosta Japanissa
ja sen mahdollisesta vaikutuksesta
kaupankayntiin.

Aiempien vientimaiden joukkoon
on noussut uusia kohteita, kuten
Eteld-Korea, Taiwan ja Pakistan,
jonne on tehty ensimmdiset saha-
tavaratoimitukset. Viimeaikaisista

avauksista maininnan arvoinen on
myoOs Vietnam, jonka pédasiassa
vientituotteita valmistava huoneka-
luteollisuus kéyttdd yhd enemmin
pohjoismaista kuusisahatavaraa. In-
tiaan, Iraniin, Jemeniin ja Sudaniin
on tehty tunnusteluja, ja kyselyitid
tulee jatkuvasti myGs muista maista.

- Uskon, ettd esimerkiksi Iranista
kehittyy merkittivd markkina, mut-
ta ennen kuin maan oma vienti kas-
vaa, vientirahtihinnat ovat liian kor-
keat, Valio pohtii.

Kiina edelleen ylitse muiden

Nykyddn Suomen sahatavaravien-
nisté ei voi puhua ilman Kiinaa. Ko-
ko maan vienti kasvoi vuodesta 2015
vuoteen 2016 noin 424 000 kuutiota
ja on nyt yhteensd hieman yli mil-
joona kuutiota.

- Versowood on Pohjoismaiden
suurin sahatavarantoimittaja Kii-
naan. Viime vuonna toimitimme
lihes 200 000 kuutiota, ja mé&&rd
on jatkanut kasvuaan alkuvuonna.
Mikili logistiset haasteet saadaan
ratkaistua, voimme tdmé#nhetkisen
myyntivauhdin perusteella ylittdd
jopa 300 000 kuution rajan tini
vuonna, Valio ennustaa.

Suurin osa sahatavaroista paityy

Kiinan huonekaluteollisuuden kiyt-
toon. Kiinan alue- ja viestokehi-
tyksen perusteella - massiivisen
kaupungistumisen ja yhden lapsen
politiikan murtumisen my6td — Va-
lio ei usko kehityksen pysihtyvin
kovin pian.

- Aiemmin noin kolme neljin-
nestd Kiinan huonekalutuotannos-
ta suuntautui vientiin ja loput koti-
maan markkinoille. Nyt luvut ovat
kédntyneet toisinpdin, silld kotimai-
nen kysynti on valtavassa kasvussa.

Kiinan-kauppaa varjostavat rah-
tiin liittyvit haasteet, ja sama pitee
muuhunkin vientiin. Alkuvuonna
saadut hinnankorotukset ovat va-
luneet konttipulan myGtd roimasti
nousseisiin  logistiikkakustannuk-
siin. Versowoodin kuukausittainen
konttitarve on yli 1 000 konttia, ja
vaikka kontteja saataisiinkin, ei lai-
voissa ole vilttimittd tilaa, kos-
ka rahtialusten kapasiteettia on
leikattu.

- Teimme toukokuussa oman
bulkkilaivakokeilun Kiinan asiak-
kaitten palvelemiseksi. Mikéli lo-
gistilkkahaasteet saadaan ratkottua,
pitkistd aikaa edessd on sahatava-
roiden kannalta suhteellisen valoisa
tilikausi, Valio iloitsee. /



A)uumarkkinakatsaus

Metsissa kay kova vilske

Markkinoiden virkistyminen on lisannyt sahojen kayntid. Raaka-aineelle on kysyntad, ja Versowoodin metsdosastolla
ollaankin ostohousut jalassa.

iimeisen vuoden ajan

puukauppa on sujunut

hiiriottdmaisti, mutta sa-

hojen tarpeista katsoen
epétasaisesti. Siind missd vilkkaim-
mat kaupantekojaksot sijoittuvat
perinteisesti touko-kesdkuulle ja
syys-marraskuulle, sahat toivoisi-
vat tasaista tarjontaa ympéri vuo-
den. Versowoodin metsdpaillikko
Jussi Torpo on kuitenkin tyytyvéi-
nen kaupanteon sujuvuuteen ja hin-
tojen tasaisuuteen.

- Kantohintojen pitkdén jatku-
nut tasaisuus on ollut etu sekd puun
myyjille ettd ostajille. Vakaat hin-
nat ovat tuoneet puuta tarjolle, ei-
kd muutoksia tdmidn suhteen ole
nikyvissi.

Alkanut vuosi on ollut jopa poik-
keuksellisen hyvd. Kauppoja on
tehty kiihtyvilld tahdilla, ja Torpo
kertoo metsiosaston rikkoneen al-
kuvuodesta jokaisen kuukauden os-
toennitykset. Versowoodin neljin
sahan yhteenlaskettu raaka-ainetar-
ve on toistakymmentituhatta kuu-
tiota péivissd, joten syytd ostojen
jarrutteluun ei ole.

- Metséalalla on positiivinen vire,
mikd on luonut uskoa koko toimi-
alaan. Tdm4 on ollut todella toivottu
suuntaus.
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Osin taustalla jo vaikuttavat Ai-
nekosken biotuotetehtaan kaltaiset
metsiteollisuuden suurinvestoinnit,
jotka Torpo nikee sahojen kannalta
tervetulleina mahdollisuuksina.

- Kuitupuun menekki on ollut
heikkoa. Nyt syntyvéstd lisikapasi-
teetista on iso apu, kun sivutuotteil-
le 16ydetddn aiempaa helpommin
sijoituspaikkoja. Lisddntynyt kuitu-
puun tarve tuo tullessaan myos tuk-
kia sahoille.

Optimointi asettaa haasteita

Reilu vuosi sitten Versowoodin met-
sdosastolla otettiin kdytt66n uusi or-
ganisaatiomalli, minkd myotd metsi-
osastoa on vahvistettu ja yhteisty6ti
tuotannon sekd myynnin kanssa tii-
vistetty. Aluemalli on tuonut metsi-
osaston lihemmds sahojen péivit-
tdistd toimintaa, ja palvelun laatu
sekii metsinomistajien ettd asiak-
kaiden suuntaan on parantunut.

- Kdymme preppaamassa toinen
toisiamme, ja vuoden aikana on
menty jo paljon eteenpiin, toteaa
Torpo.

Riihimden alueen piillikkona
toimii Pauli Otava. Otavan alueella
tyoskentelee 11 hankintaesimiesti ja
yksi korjuukuljetusesimies. Alueen

vuotuinen hankintaméérd on noin
miljoona kuutiota. Aluepéillikk6
kuvaa tehtivddnsid hyviksi puun-
hankinnan nikoalapaikaksi.

- Sen lis#ksi, ettd johdan alueen
hankintaa, hoidan my6s muita yhti-
6n puunhankintaan liittyvid tehté-
vid. Térkein tehtévisténi on katkon-
nanohjaus, Otava kertoo.

Tehtdvdd on riittdnyt, silld alku-
vuosi on aluepiillikonkin nikokul-
masta ollut vaihtelevien kelien ja
sahojen korkean kéiyntiasteen vuok-
si kiireinen. Versowoodin hankin-
taesimiehet ovat tehneet normaa-
lia enemmén metsikéynteji mutta
my6s kauppaa metsinomistajien
kanssa.

- Sahojen tiiysi kdynti asettaa tuk-
kien riittdvyyshaasteita. Varantojen
miéri pyritddn optimoimaan, minka
vuoksi logistiikan on toimittava kai-
kissa olosuhteissa. Kone- ja kulje-
tusresurssit on mitoitettu tarkasti, ja
kaiken on pelattava. Péivittdin riittda
haasteita, mutta onneksi teen tyoti-
ni osaavan henkilGston ja taitavien
korjuu- ja kuljetusyrittdjien kanssa,
Otava kiittelee.

Sahojen totuttua lyhyempien ke-
sdlomien vuoksi korjuut ja kuljetuk-
set seisahtuvat vain hetkeksi. Puun
kysyntd jatkuu tasaisena, ja sekd

Torpo ettd Otava kannustavat met-
sdnomistajia puukaupoille.

- Nyt ei kannata ji4dd odotta-
maan, Torpo toteaa.

Sahkoiset palvelut tulevat

Metsidkauppa eldd monin tavoin
muutoskautta. Harvennushakkui-
den lisdéntyessé ja leimikoiden ku-
viokoon sekd runkokoon pienen-
tyessi myos palvelut muuttuvat.
Puukaupan teko siirtyy kiihtyvilla
tahdilla verkkoon, ja Otava pitdd
uusien digitaalisten palveluiden li-
sddntymistd ja kdyttéonottoa mie-
lenkiintoisena. Vaihe on uusi ja
jannittivikin, mutta se ei sulje pois
henkil6kohtaista ~ kanssakdymista.
Vaikka Versowood ottaakin aske-
lia sihkoéisen puukaupan suuntaan,
edelleen leimikoihin tutustutaan
kentt#iolosuhteissa.

- Metsidnomistajien odotukset ja
tarpeet ovat meille tirkeitd. Digita-
lisaatiosta huolimatta Versowoodin
metsdasiantuntijat tekevit vastedes-
kin mielelldin metsidkiyntejd, Otava
muistuttaa. /

HELPOIN TAPA
MYYDA PUUTA.



'kuisesti sahan

Vuosikymmmenet sahalla ovat jattaneet jalkensa Versowoodin saharyhman johtaja Tapio Lappalaiseen. Eldkepadivien

lahestyessa ilmassa on ennen kaikkea haikeutta ja ylpeytta elamanmittaisesta sahaurasta.

almistuttuaan koulus-

ta 1970-luvulla pielave-

tisen maatalon 9-lapsi-

sen perheen poika Tapio
Lappalainen péisi ensimméiseen
vakituiseen tyohénsd Tornioon
Rauma-Repolan Royttin  sahalle
tasaamon tyOnjohtajaksi. Hin oli
hankkinut aiempaa kokemusta sa-
haamisesta opiskeluaikoina Kotkan
metsd- ja puutalousoppilaitoksen
tyoharjoittelujaksolta sekd kesdisin
Tisalmen sahalta, jonka Lappalai-
nen kiersi omien sanojensa mukaan
alusta loppuun.

- Min#hin jitin jo alta parikymp-
pisend keskikoulun kesken ja pes-
tauduin Metsiliitolle metsuriksi.
Se oli kovaa ty6té, johon maatalon
poikana olin tosin tottunut. Pielave-
den metsissd, moottorisahan kanssa
lilkkuessa, oppi katsomaan tukin,
Lappalainen muistelee.

Royttéstd tie vei Iisalmeen, Met-
séliiton Luuniemen sahan sahaty6n-
johtajaksi ja sieltd 1981 Pyhénnille
Pyhdnnidn Rakennustuote Oy:lle.
Pyhénnilld vietettyji vuosia Lap-
palainen muistelee limmoll ja kut-
suu aikaa erdiéinlaiseksi sahainves-
tointien oppikouluksi. Neljdntoista
vuoden aikana uudistettiin sahalin-
jan lisdksi niin kuivaamo, hoyladmo
kuin limpokeskuskin ja rakennettiin
titaniittipalkkilinja.

- Pyhintd antoi ammatillisesti pal-
jon. Sellaista mahdollisuutta ei jo-
kaisen kohdalle osu. Sain tehdi kuin
omaani ja hakea ajatuksia erilaisista
toteutusvaihtoehdoista.

Vuonna 1995 Lappalainen saapui
tuotantopééllikoksi Otavan sahal-
le. Vuonna 1891 toimintansa aloit-
taneelle, pddosin mintyd sahaavalle
laitokselle oli juuri vaihdettu uusi
pelkkahakkuri-vannesaha-kierri-
tyslinja, ja Lappalainen p#ési raken-
tamaan uutta jakosahaa. Investoin-
nin jilkeen vuoden sahausmé&ird
ylitti ensimméisen kerran 100 000
kuutiota.

- Kun tulin Otavaan, oli sahaa jo
”putsattu”. Investointien myoté paa-
simme hyviin vauhtiin ja aloimme
tehdd vuosi toisensa perdin uusia
ennityksié, Lappalainen muistelee.

Otavan sahan kannalta térkein

kddnnekohta tapahtui pari vuot-
ta my6hemmin vuonna 1997, kun
Koprat ostivat sahan Vierumien
Teollisuus -konsernin osaksi.

- Saha oli yksityisessd omistuk-
sessa, ja kehittiminen olisi vaatinut
sellaisia panostuksia, joihin ei vilt-
tdmittd olisi ollut resursseja. Kaup-
pa toi tullessaan paljon muutoksia,
mutta takasi sahan toiminnan jatku-
vuuden. Tistd otavalaiset ovat yhi
tavattoman kiitollisia ja pitivit sa-
haa omanaan.

Osatekijoidensa summa

Kun Lappalainen aloitti tyGuransa,
tukit uitettiin vield osittain sahoille,
sahat olivat raamisahoja, eikd kui-
vaamoja tai ldmpokeskuksia juuri-
kaan ollut. Sahatavarat kuivattiin
tapuleissa. Ty6td tehtiin runsaasti
kisin, mink4 vuoksi tyontekijoitikin
oli enemman.

- Koko prosessi on muuttunut
40 vuoden aikana. Samalla, kun
tyon tehokkuus ja tuotantomé#i-
rit ovat kasvaneet, henkilomaii-
rit ovat tippuneet rajusti. Samaan
aikaan my0s laatu on parantunut
jattiharppauksin.

Sahat kidyvit yhd enemmin asia-
kastarpeiden mukaan. Lappalaisen
mukaan ennen sahattiin sitd, mitd
tukista tuli, ja nyt sahataan sit, mi-
td asiakas tarvitsee — kiyttésuhdetta
unohtamatta.

- Kédyttosuhde on kannattavuuden
perusta, ja tuotannonsuunnittelu on
kéyttosuhteen perusta. Tuotannon-
suunnittelun on ymmérrettévi tukki
ja se, ettd tukin perusmuoto on kar-
tio. Kun tuotannonsuunnittelu tekee
osansa ja metsdosaston kanssa on
yhteinen ymmaérrys tukin lenkouden
vaikutuksesta sen kdyttoon, ollaan jo
pitkalld.

Otavan kiyttosuhde oli 2,2 Lap-
palaisen aloittaessa vuonna 1995,
mutta vuosien myo6ti se on saatu alle
kahteen. TAmi on vaatinut selke#d
kokonaisuuden hallintaa seki jat-
kuvia investointeja ja kehittimist,
mutta myos otavalaisten panosta.

- On ymmirrettivd, mitid tekee,
ja osattava esimerkiksi investoin-
nin jéilkeen arvioida sit4, kannattiko

e

Saharyhmén johtaja Tapio Lappalainen siirtyy eldkkeelle vuoden lopussa.

investointi ja mit4 silld saavutettiin.

Lappalainen  muistuttaa, ettd
vaikka koneet tekevitkin tyGt, on
prosessin ymmértiminen ja laittei-
den tuntemus vilttimétontd par-
haan lopputuloksen saavuttami-
seksi. Enemmin automaatiota ja
vihemmin henkilokuntaa ei tarkoi-
ta sitd, etteiké ihmisten osaamista
tarvittaisi.

- Sahaaminen ei ole yksilolaji. Te-
kijéiden on oltava ajatuksella 1dsni,
ymmaérrettivd koneiden toiminta ja
tiedettavi laadun osatekijit. Minulla
on onnekseni ollut aina hyvit tyon-
johtajat ja olemme saaneet porukan
hienosti mukaan.

Viimeinen vuosi sahalla

Vuoden lopussa saharyhmin johtaja
jdd pois tyGeldmdstd, mutta sahaa-
mista hén ei usko jattavinsai.

- Mies voi lihted sahalta, mutta
saha ei lihde miehesti. Ikéivi tulee
aivan varmasti. Olen ollut aina mu-
kana koko syddmestini. Tunteja ei
ole laskettu, vaan on tehty se, miti
pitéa.

Lappalainen vakuuttaa seuraa-
vansa alaa sekd Versowoodin saho-
jen toimintaa jatkossakin tiiviisti ja

kyseenalaistavansa tekemista.

- Sivusta on sitten helppo huudel-
la ja arvostella, Lappalainen iskee
silméd. - Uudet vetdjit tuovat var-
masti taas uusia tuulia, miké on vain
hyvi asia.

Lappalaisen suunnitelmissa on
viettdd enemmaén aikaa perheen pa-
rissa sekd mokilld lapsuudenmai-
semissa, lihelldi muita sisaruksia.
Tarkoitus on kiydd my6s Kotkan
puutalousopiston vuosikurssin ta-
paamisissa niin kauan kuin jalka
nousee.

- Ryvhméimme taitaa olla aikamoi-
nen poikkeus. En ainakaan tiedi
toista kurssia, joka olisi kokoontu-
nut jokaikinen vuosi neljinkymme-
nen vuoden ajan. Vastahankaisim-
matkin on saatu aina paikalle - ei
vikisin, vaan visyttimélld - ja onpa
mukana aina ollut nyt jo 90-vuotias
englanninopettajammekin.

Elinikdisten  ystdvien  lisdksi
Lappalainen niyttdd saaneen Kot-
kasta eviit eliménsé uraan.

- Télle matkalle on mahtunut pal-
jon haasteita, mutta my6s mukavia
asioita, jotka ovat antaneet aina uut-
ta intoa ty6hon. En koskaan ole edes
ajatellut itselleni muuta vaihtoehtoa
kuin sahan. /



/Puukauppa

Hyvasta p
seuraavaa

ﬁ

Ukaupasta

Metsakauppojen ei pida olla vain puiden kaatamista ja korvauksen maksamista. Parhaimmillaan puun ostajan ja
myyjan valinen yhteisty® kulkee tasaista polkua onnistuneista puukaupoista seuraaviin hakkuisiin.

eiskossa sijaitsevalla

Kallionpédin tilalla teh-

tiin sukupolvenvaihdos

vuonna 2010. Ohjat otti ké-
siinsi tuolloin reilu parikymppinen
Kimmo Vuolle, joka isinnoi vai-
monsa kanssa liki 140 hehtaarin
metsitilaa ja 80 hehtaarin peltoti-
laa. Kolmannessa polvessa viljelti-
vén tilan pelloilla kasvaa vuosittain
eri luomuviljalajikkeita, tind kevia-
ni keskitytddn luomukauraan. Per-
heeseen kuuluu vaimon liséksi pian
kolmevuotias Albert-poika, joka on
tiiviisti mukana tilan toissé.

- Kalustolaskenta tehddéin kah-
desti péivissi ja kulman taakse pe-
ruuttamista opetellaan jo omalla
polkutraktorilla, Vuolle myhéilee.

"Raivuu ratkaisee pelin”

Maanviljelyn ohella Vuolle tyésken-
telee Tampereen Kéyttoautossa pal-
velupadillikkoni. Jo pienestd pitden
isinnén suunnitelmaan kuului toi-
sen ammatin hankkiminen tulevai-
suuden varalle.

- Maatalous ja metsédnhoito eivit
télld tilakoolla ole ympérivuotista

tyotd, joten aikaa on toiselle tai vaik-
kapa kolmannellekin tyélle.

Metsélld on iso merkitys maatilan
taloudelle: hyvin hoidettu, tuotta-
va metsd muodostaa kivijalan, joka
mahdollistaa esimerkiksi suurem-
pien investointien teon. Metsistd
onkin aina pidetty huolta. Kimmo
Vuolle on kulkenut isdnsd kanssa
metsitoissi siitd saakka, kun on jak-
sanut kantaa raivaussahaa. Viel4 ny-
kyisinkin Vuolle hoitaa tyén paddosin
itse, mutta ostaa tarvittaessa palve-
luja my6s ammattilaisilta.

- Mikds sen hienompaa, kuin

kauniina péivéni laittaa kuulokkeis-
ta musiikit soimaan ja lihted rai-
vaussahan kanssa metsddn? Lapsen
my6ti asioita on tiytynyt kuitenkin
priorisoida, ja olen kiyttinyt ura-
koitsijoita, jotta perheelle jiisi vé-
hén enemmain aikaa.

Vuolle pitdd  raivausvaihetta
metsidn tuoton kannalta erityisen
tirkedn4.

- Teht#vi on vastuullinen, eiki ole
aivan sama, kuka sen hoitaa. Siind
peli ratkaistaan. Jos raivuu viivéstyy
tai epdonnistuu, tuotto sakkaa.

Vuolteen tilalla hakkuut tehdiin

Onnistuneen puukaupan taustalla on puunmyyjan ja -ostajan valinen saumaton yhteistyo.
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aina metsidnhoidon n#kékulmasta,
ja puita myyddin keskimiirin ker-
ran kahdessa vuodessa. Lihes 140
hehtaariin mahtuu eri-ikiisié, hyvé-
pohjaisia kuusikoita, joita edelliset-
kin isénnét ovat hoitaneet hyvin.

- Loppuvuosina isd tosin pitkitti
viimeisid hakkuita ja sd#sti ne oman
isinnyyteni alkuun, kiittelee Vuolle.

Metséanhoitaja ja mentori

Vuolle luettelee hyvin puunosta-
jan ominaisuuksia: - Henkilokoh-
taisuus, luotettavuus, helppous ja
se, ettd asiat menevit niin kuin on
sovittu.

Puukaupan teko Versowoodin
kanssa kantaa pitkille historiaan.
Kimmo Vuolle on tuntenut hankin-
taesimiechen Hannu Ala-Kapeen
nuoruudesta saakka, ja valinta puu-
kauppakumppaniksi oli luonteva.

- Sen lisiksi, ettd isélld ja Hannul-
la on pitki yhteinen historia, asiaan
vaikuttivat myos Versowoodin huip-
puluokan katkonta ja erinomaiset

korjuuketjut. Rehellisesti sanot-
tuna, en ole edes harkinnut muita
vaihtoehtoja.

Vuolle kuvaa Ala-Kapeeta erédin-
laiseksi metsénhoitajakseen. Mie-
het tekevit keviisin yhteisid metsa-
kivelyiti, joiden aikana samoillaan
katsomassa taimikot, mietitdin
tydjérjestys ja tehdddn piidtokset
etenemisesté.

- Kimmolle on tullut hyvi metséin
taju ja silmi. Ajatuksemme menevit
hyvin yksiin, Ala-Kapee kiittelee.

Omista metsistddn hyvdd huol-
ta pitidvin Vuolteen mielestd hoita-
mattomia metsid on liikaa ja nuo-
ren polven metsinomistajat ovat
varsin tietiméttomid omaisuutensa
hoidosta. H#n suosittelee kaikille
metsdnomistajille vaikka vain yhtd

versowood

péivdd metsitoissa.

- Jos homma ei tunnu omalta, voi
tyon jatkossa toki ostaa ulkopuo-
lisilta. Yksikin kerta raivaussahan
varressa on kuitenkin silmié avaava
kokemus.

Vuolle kertoo oman tekemisensi
nojaavan metsidsuunnitelmaan, jos-
ta 16ytyvit kaikki tarvittavat tiedot
metsistd, sen osista ja niiden vaati-
mista toimenpiteistd. Metsdsuunni-
telma helpottaa myGs metsidnostajan
tyota.

- Jokaisen metsinomistajan oli-
si syytd teettii metsdsuunnitelma.
Hyvid hetki on esimerkiksi suku-
polvenvaihdoksen tai perinnonjaon
yhteydessi, jolloin tehdéén joka ta-
pauksessa metsitilan arvio. Tilloin
osa metsidsuunnitelman tekoon liit-
tyvésti tyostd tulee jo tehtyé, ja met-
sdsuunnitelma syntyy helposti sivu-
tuotteena, kun vain osaa sitéd pyytis,
Ala-Kapee neuvoo.

Vaikka Vuolle onkin nuoresta iis-
tdin huolimatta varsin kokenut ja
valveutunut metsénomistaja, on toi-
miva suhde puunostajaan muodos-
tunut tirke#ksi.

- Hannu on minulle metséasioi-
den mentori. Jos jokin asia mietityt-
tdd, soitan Hannulle. Koska hén tun-
tee metsimme niin hyvin, hin osaa
usein jo puhelimessa antaa vastauk-
sen. Mets# on merkittivd omaisuus-
erd, ja on tirkedd, ettd on olemassa
sellainen turva, jonka asiantunte-
mukseen voi nojata. Silloin ei tar-
vitse kantaa yksin huolta omaisuu-
denhoidosta. Sanoisin, ettd pitkalld
aikavilill4 tillainen suhde on monta
kertaa arvokkaampi kuin tukin sen-
hetkinen hinta, Vuolle painottaa. /

Avoimien ovien pdivat Otavan yksikossa
Perjantaina 22.9.2017 klo 10-15

Ohjelmassa mm.

- Sahakierros

« Paikallisten puunostajien esittaytyminen
« Kalusto- ja tuote-esittelyja

+ Letkeaa yhdessaoloa

Tilaisuus on avoin kaikille. Ruokatarjoilu.
IImoittautumiset: avoimetovet@versowood.fi
Tervetuloa mukaan!

Hannu Ala-Kapee, Pirkanmaan hankinta-alue

Naapurissa asunut metsanhoitoyhdistyksen toiminnanjohtaja innosti
teiskolaisen maalaistalon pojan Hannu Ala-Kapeen hankkimaan itsel-
leen metsasta tyon. Metsateknikoksi ja sittemmin metsatalousinsin6o-
riksi opiskellut Ala-Kapee ehti tydskennellda Metsaliitossa, projektitdissa
Metsa-Serlalla ja 4H-piirilld ja Syddan-Hdmeen metsanhoitoyhdistyksen
toiminnanjohtajanakin ennen siirtymistaan Versowoodin hankintaesi-
mieheksi vuonna 2007. Kymmenen vuotta Ala-Kapee on ostanut puuta
Pirkanmaan alueelta.

- Ostoalueeni on metsaalaltaan noin 150 000 hehtaaria, ja sielld asuu
liki 4000 mets@nomistajaa. Parasta tassa tydssa ovatkin ihmiset ja kanssa-
kdyminen heidan kanssaan.

Metsanomistajista voi tulla hankintaesimiehille elinikaisid tuttavuuk-
sia. Ndin on kdynyt myds Ala-Kapeelle: han tekee yha puukauppoja esi-
merkiksi saman savonkyldldisen vanhan isdannan kanssa, joka hoiti kylan
yhteismyynteja jo 1980-luvulla.

- En koskaan polta siltoja takanani. Pidan sovitusta kiinni, ja olen aina
sanonut, ettd asiat voivat riidelld, eivat ihmiset. Olen ylpea edustaessa-
ni yritystd, joka on jampti, joustava ja nopea puukauppakumppani seka
tarkka tukin talteenotossa - se on puun tuottavin osuus.




Keijo Kopran haastattelu

Teollisuusneuvos Keijo Kopran 75 vuotta, joista 60 vuotta sahan ohjaksissa, ovat jattédneet jdlkensa suomalaisen
sahateollisuuden historiaan. Tuurillakin on ollut oma osansa tarinan kulussa.

unsaslumisimpia talvia oli

vuosina 1964-65. Orivedelld

oli iso hakkuu, josta kantau-

tui ongelmia Keijo Kopran
korviin. Sahuri ldhti paikalle tode-
takseen, ettd pieni hevonen seisoi
vatsaansa myoden hangessa eikid
pokasahalla kaadettu tukkikuorma
liikahtanutkaan.

- Siind se suti. Ei auttanut kuin
laittaa lapiomiehet tekemiéin uraa
hevoselle, jotta tukit saatiin met-
sistd. Kylld se oli ihmis- ja eldin-
radkkdysta vililld. Puumaédrit olivat
nykyiseen verrattuna vaatimatto-
mia, mutta ihme, ettd saatiin niinkin
paljon.

Pian tdmin jilkeen alkoi koneel-
listaminen, ja puita vedettiin trakto-
rilla metséstd kokorunkoina teiden
varsille katkottaviksi. Nykyisiin ko-
neisiin verrattuna laitteisto oli kui-
tenkin vield kovin kehittymétonta.

- Hurjaa leikkid se oli sekin. Sa-
nontakin kuului, ettdi ”akselit
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katkee ja vekselit lankee”. On pieni
ihme, miten nopeasti ja mille tasol-
le koneellistuminen on noista ajoista
noussut, Keijo Kopra aloittaa sahu-
rintaipaleensa muistelun.

Kadannekohdat

Jalkikdteen katsoen ratkaisevin
hetki Kopran uralla oli Kauppa- ja
teollisuusministeriéon 1958 myon-
tdimd 1 750 000 markan kisi- ja
pienteollisuuslaina.

- Lainaa olivat junailemassa Tam-
pereen ja Juupajoen voimakkaat po-
liitikot, ns. aseveliakseli, joka paitti,
kenelle lainoja myonnetiddn ja ke-
nelle ei. Ilman titd lainaa ei nykyisti
konsernia, eikd ehkd Juupajoen ny-
kyisen mallista vahvaa sahateolli-
suuttakaan olisi olemassa.

Toinen  k#innekohta  tapah-
tui 90-luvulla, kun Kopran sahan
myytyddn Keijo Kopra paitti jaada
oloneuvokseksi.

- Siit4 ei tullut yhtdin mitdén. Jo
muutaman kuukauden jilkeen ldh-
din Teollistamisrahastoon kysele-
miin uutta sahaa. Oli erikoista, ettd
Vierumiden Teollisuuden kaltainen
yritys oli tullut tarjolle. Kollin per-
heen omistuksessa sahasta oli tullut
alueen puunjalostuksen lippulaiva,
ja isojakin ostajia oli kdynyt paikal-
la kyselemissd. Mutta ne olivat saa-
neet Eino Kollin luota &kkildhdét.
Eino halusi sahalle jatkuvuutta ja
uskoi meidédn kykyymme taata sité.

Kun omistajanvaihdos tapahtui,
Keijon veli Tenho oli mukana aut-
tamassa kiytdnnon tyossd. Alkuvai-
he osui 90-luvun laman jilkimai-
ninkeihin, eik# irtisanomisiltakaan
viltytty.

- Ympyrit piti katsoa kokonaan
uudelta kantilta. Oli tuuri, ettd Vie-
ruméien Teollisuuden valmistamat
tuotteet olivat sellaisia, etteiviit ne
kuuluneet pahiten romahtanei-
den joukkoon. Silti ajat olivat yhti

hullunmyllyd - edes siitd, olisiko
pankkikaan en#i seuraavana piivi-
nd pystyssé, ei ollut varmuutta.

Kriisista kriisiin

- Ainahan timi on ollut saman-
laista kriisi, nauraa Kopra pu-
heen kiéntyessd 2010-luvun taan-
tuman ja 1970-luvun o6ljykriisin
samankaltaisuuksiin.

- Sahatavaran hinta on pysynyt vii-
meisen liki neljin vuosikymmenen
ajan ldhes samana. Ennen puhuttiin
”tonnin motista”, nyt pyoritiin noin
170 euron tietdmissd per motti. Sa-
maan aikaan raaka-aineen hinta on
kuitenkin kolminkertaistunut ja toi-
minnan tehostaminen onkin valunut
kantohintoihin, harmittelee Kopra
ja palaa historiaan.

- Syksylld 1973 tukin kuutiojalka-
hinta oli kaksi markkaa. Tukkikaup-
paa tehtiin 12 x 12 x 12 tuuman kuu-
tiojalkamitalla, ja nykyiseen mottiin
mahtui 23,5 kuutiojalkaa. Oljykriisin
my6té hinta 14hti nopeaan nousuun
ja keviilld 1974 se oli jo neljd mark-
kaa, syksylld kuusi markkaa kuutio-
jalalta. Timai aiheutti valtavia ongel-
mia kaupantekoon, ja sahoja kaatui
kuin hein#i. Tuohon aikaan kaupat
tehtiin vuodenvaihteessa seuraavan
avoveden laivaukseen, miki tarkoit-
ti koko vuoden kauppojen tekemis-
td yhdelld kertaa. Kun raaka-aineen
hinta nousi vuoden aikana kolmin-
kertaiseksi, ei pienten sahojen kas-
sa enii kestéinyt. Ne olivat karmeita
vuosia.

- Vuonna 2008 alkoi viimeisin, 13-
hes kymmenen vuotta kestéinyt ala-
miki. Sahatavaramarkkinat lamaan-
tuivat, mutta raaka-aineen hinta
jatkoi nousuaan, vaikka ei sent#in
samassa suhteessa kuin 70-luvulla.
On ihme, ettei konkursseja tullut
enempéa.

Selviytymiskeinot huonoista vuo-
sista ovat olleet pitkille samat kuin
70-luvullakin.



- Tuurilla siini pelattiin silloin, ja
on pelattu nytkin. Ja riskilld. Sahu-
rin on oltava aistit valppaina, enna-
koitava ja oltava jonkinlainen suh-
dannesahuri. Kun hinta ja kysynti
ovat sopivia, on tavaraa laitettava
liikkeelle mahdollisimman paljon,
mutta jarrutus on osattava tehdi
juuri oikealla hetkelld ennen kurvia.
Tésti syntyy se sahurin tulos, jos on
syntyikseen.

- Tuuria meilld oli esimerkiksi
90-luvun lamassakin, kun saimme
valuuttalainat maksettua pari péi-
vid ennen kuin markka jélleen de-
valvoitiin ja jitettiin kellumaan. Jos
valuuttalainoja olisi ollut silloin jil-
jell4, olisimme olleet ihmeissdmme.

Tuuri ja riski. Tieto, taito, ni-
kemys, kokemus ja oma pdioma,
niin osaamispiddoma kuin luot-
tamuspdfdomakin. Néiistd térkein
on luottamuspidioma - luottamus
omaan tekemiseen, jatkuvuuteen ja
yhteistybkumppaneihin.

- Ndmi hommat ovat aina pyo-
rineet luottamuksen varassa. Niin
pankkien kuin metsinmyyjien-
kin kanssa. Olen aina sanonut, et-
td kylld vaati rohkeutta ja luot-
tamusta puolin sekd toisin, kun
parikymppisend lihdin ostamaan
puuta metsinomistajilta.

Joukkuepeli

Merkittdvin  siirto  Versowoodin
konsernin syntymin kannalta teh-
tiin vuonna 1997, kun Koprat ostivat
Otavan sahan.

- Silloin péitettiin, ettd isok-
si mennidn. Jos miki saha vain oli
tuohon aikaan myytévin, isot tu-
livat ja ostivat sen pois. Yksityiset
eivit kyenneet ostamaan toisiaan.
Hy6dynsimme kuitenkin pari vuot-
ta aiemmin solmimiamme suhteita
Teollistamisrahaston kanssa, ja ra-
hoittajien mukaan 1dht6 mahdollisti
kaupan ja sen my6td kasvun.

Nyt Versowoodilla on toimintaa
yli kymmenell4 paikkakunnalla. Iso-
jen metsidintegraattien rinnalla ja
kanssa on pérjétty hyvin niin sahaa-
misen kuin henkil6idenkin tasolla.

- Sahatkaa te tukit, kun osaatte sen
paremmin, on joku joskus sanonut.

- Sitkeimmit ja ammattitai-
toisimmat ovat pysyneet muka-
na. Se, ettd meilld sahat sijaitsevat
noin sadan kilometrin vilein - l4-
helld metsid ja riittdvin kaukana
toisistaan - on ollut tirkeid teki-
ji kustannusten tasapainottami-
sessa. Ja kyllihin meididn véelle

Taiteilija Pentti Pullisen maalaama Keijo Kopran muotokuva.

on sellainen hyvd tulevaisuuden
hoksnokka kehittynyt, kun ovat vuo-
sikymmenii tuolla temunneet.

Loppupelissid kyse on aina ihmi-
sistd. Vikisin ei synny mitéén.

- Yksikoiden ja tuoteryhmien ve-
tdjien tehtdvdni on olla kiinni sa-
massa koydessd ja vetdd samaan
suuntaan, muuten homma ontuu.
Meilld on ollut téssd suhteessa on-
nea. Muutostilanteessa on aina vas-
tarintaa, mutta ihmiset ovat lopulta
kuitenkin ymmartéineet, etti kehitys
vaatii muutosta. Koko ketju onkin jo
kauan ollut hyvissi iskussa. Endi ei
kuule oikeastaan juuri lainkaan, etté
joku sanoisi “ei kuulu mulle”.

Ei lisdd, vaan tehokkaammin

Konkarin silmin sahateollisuus néyt-
tdisi pitkéstd aikaa olevan melko hy-
vissd iskussa. Silti malttia kaivataan.

- Pitkéin rypemisen jilkeen edes-
sd ndyttiisi olevan hyvi jakso. Toi-
vottavasti tilannetta ei tirvité tukin
hintoihin.

Kopra viittaa sahan kustannus-
rakenteeseen, josta seitsemidnkym-
mentid prosenttia muodostaa tukin
hinta ja ottaa kantaa myos valtion
metsihakkeelle maksamaan tukeen.

- Tukkia, jonka hinta on nyt noin
70 euroa motti, menee sahatavara-
kuutioon yli kaksi mottia. Noin 20
prosenttia tukista on kuorta ja pu-
rua, jota emme saa aina edes myyty4,
tai jos saamme, on hinta muutaman
kympin kuutiolta. Valtion metsi-
hakkeelle maksama tuki, jota ei sa-
han sivutuotteille makseta, viiris-
tdd kilpailua ja se tulisikin lopettaa
vilittomaésti.

- Koko ketjulta vaaditaan yhteen
hiileen puhaltamista, eikd markki-
naimun hy6dyntdminen saisi jiada
raaka-aineesta kiinni. Sellutuotan-
non kasvu tuo markkinoille arvioi-
den mukaan 3-4 miljoonaa kuutiota
tukkeja, jotka tulisi sahata nykyisilld
laitoksilla. Uusia laitoksia ei pitéisi
nyt rakentaa. Nykyisid tulisi ennem-
minkin laajentaa, toimintoja tehos-
taa ja vuoroja liséta.

Kopra luottaa sahateollisuuden
pysyvin mukana muun metséteolli-
suuden kehityksessd, mutta ala kai-
paisi lisd4 nuoria.

- Nykyisin oikeastaan kaikki sahan
toiminnot ovat tietokoneohjattuja,
ja niiden opettelu herittd4 vanhassa
véessd lahinnd kauhua. Nuoret pér-
jaavit koneiden kanssa.

Kopra nikee  digitalisaation

valtaavan yhi enemmén alaa ja ym-
méirtdd sen potentiaalin.

- Meilld Suomessa on hyvit mah-
dollisuudet nousta todellisiksi edel-
ldkévijoiksi, mikédli vain osaamme
hy6dyntéi tilanteen oikein.

Missa Versowood on satavuotiaana,
vuonna 2046?

- Sahaus on yhi perustuotteemme
ja sen on oltava kunnossa - heikkoa
sahausta ei jatkojalostuksella paika-
ta. Kalliin ja mahdollisimman hie-
non tuotteen tekeminen ei ole sahan
tehtéivd. Moni jatkojalostusta ko-
keillut on kylldstynyt ja lopettanut.
Nostan hattua niille, jotka eivit ole
sortuneet siithen. Olen aina sanonut,
ettd se, mitd rautakangella ja lekal-
la ei pystytd tekemiin, ei ole mei-
din hommaamme. Kyllihdn mekin
olemme oppirahamme maksaneet ja
yhden liimapuutehtaan lopettaneet.
Nyt tasapaino on lGytynyt, ja tilld
linjalla yritetdén pysya.

- Homma on aina pyorinyt sahaa-
misen ympdrilld, ja se on pitinyt
kokonaisuuden kasassa vaikeinakin
vuosina. Tuotepohjaa ei varmaan-
kaan laajenneta. Piinvastoin, on
osattava ennakoida kysynnidn muu-
toksia ja mietittivd, onko kaikille
tuotteille en#d kannattavia mark-
kinoita. Toivon, ettd jatkossakin
kuljetaan silmit auki ja ollaan kiin-
nostavien kohteiden kanssa hereil-
14. En sano, etteikd sahoja voisi olla
enemmankin.

Tarina alkoi 50-luvun alussa ”se-
ldssd kannettavan” sirkkelin apu-
sahurina vajaan tuhannen kuution
vuosituotannosta. Jilkipolvien my6-
td se on paisunut yhden perheen
yhteenlasketuksi, liki kahden mil-
joonan sahatavarakuution kokonai-
suudeksi, sadoiksi tyOpaikoiksi ja
sadoiksi miljooniksi euroiksi kan-
santaloudelle. Keijo Kopran sahu-
rinperint64 vaalivat hinen poikansa:
Versowoodia luotsaava Ville Kopra
sekd Pekka Kopra omassa Westas
Group -konsernissaan.

- Eihén kukaan vield 20 vuotta
sitten uskonut, ettd yksityinen sa-
ha voisi téllaisen tuotannon tehda.
Kukaan yksityinen ei ole vastaavaan
Suomessa paissyt - eiki kai pohjois-
maissakaan. Vékisin téllaista kehi-
tysté ei olisi voinut tehd4, mutta ei
titd ole voinut vikisin jarruttaakaan.
Kaikki on tullut méérétietoisen yrit-
tdmisen ja tyon kautta, mutta silti se
on itsellenikin ollut vdhin yllitys,
ettd toiminta laajeni téllaiseksi. /
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Sama laatu samaan pakettiin

Sahan tasaamossa kdy korviahuumaava kolina, kun valmis, sahattu, kuivattu, katkottu ja laadutettu sahatavara
putoaa oikeisiin lokeroihinsa. Tasaamo on nykyaikaisen sahan laitoksista se, jossa ihmiskasille on yha eniten kayttoa.

uorottaja Jari Ikonen tun-

tee Hankasalmen tasaa-

mon laitoksen kuin omat

taskunsa: mies on tyosken-
nellyt sahalla 23 vuotta. Taustalla on
”se tavallinen tarina”.

- Iséini ty6skenteli ti#lld 38 vuotta.
Oma urani sahalla alkoi kesétyokei-
kasta palovahtina ja jatkui sittem-
min lakkautetulla pylvispuolella.
Lastauksen kautta siirryin tasaamol-
le, ja tissi laitoksessa olen ollut nyt
jo 20 vuotta.

Aiemmin lajittelussa sekd pake-
toinnissa tyéskennelleen Ikosen teh-
tdvdnd on valvoa, etti tyot rullaavat,
tyokaverit paédsevit tauolle ja ty6pis-
teisiin riittdd tekijoitd poissaolois-
ta huolimatta. Tehtivd on moni-

puolinen, jamies viihtyykin tyossdin
juuri sen vaihtelevuuden vuoksi.

- Vuoron alkaessa ei koskaan tie-
d4, mitd pdivd pitda sisidlldén. Tyén
tekee mielekkiiksi my6s se, ettd
meilld on tddlld porukassa todella
hyvi henki, Tkonen kiittelee.

Laadun paikka

Tasaamo on sahalinjan péitepiste,
jossa kuivaamosta tuleva sahatavara
laadutetaan ja paketoidaan. Rimoi-
tettu sahatavara ajetaan kuivaamol-
ta tasaamon hissille, jossa kuorma-
numero skannataan ja rimakuorma
puretaan. Tyvitasaaja poistaa tyvi-
pain halkeamat, ja kameralajitte-
lu laaduttaa ja hylkdd esimerkiksi

rikkoutuneet kappaleet.

- Aiemmin lajittelu tehtiin silmé-
méiériisesti. Istuimme rouvien kans-
sa pari tuntia kerrallaan seuraamas-
sa ohi vilahtelevia kappaleita, mutta
nykyisin kamera hoitaa tyén, Tkonen
kertoo.

Lajittelun mittalaitteet ohjaavat

laadutetut, kuljetinta pitkin liikku-
vat kappaleet oikeisiin lokeroihin-
sa, joita Hankasalmella on 44. Lo-
keroista lajiteltu sahatavara siirtyy
paketointiin.

Linja on tédysin automatisoitu,
ja kriittiset kohdat sekd mahdolli-
set ongelmapaikat liittyvit ennen

Jatkoa juttusarjaan, jossa kuljemme
koko prosessin lapi puukaupasta

valmiiksi tuotteeksi asiakkaalle, ja
tuomme niiden tekijoita esiin. Osa 7.

Hankasalmen sahalla tydskenteleva vuorottaja Jari Ikonen kapuaa tasaamon hissien portaita.
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kaikkea automatiikkaan. My6s kui-
vauksen onnistumisella on merki-
tystd lajittelulle, silld puiden kdyryys
aiheuttaa helposti tukoksia ja héiri-
6ité linjassa.

- Mekaanisten asioiden lisdksi
seuraamme automatiikan toimin-
taa. Valvomme, ettid ohjelma toimii
hiiriotts, tekee oikeita asioita ja ettd
ohjelmat tidsméiévit. Jokaisella lin-
jan koneella on oma ajo-ohjelmansa,
joten vaihtojen yhteydessi on olta-
va tarkkana ja huolehdittava oikeat
ohjelmat oikeille koneille, Tkonen
huomauttaa.

Muovit paalle ja maailmalle

Tkonen kertoo, etti Hankasalmel-
la kaikki puhaltavat yhteen hiileen,
minki ansiosta ennitykset ovat rik-
koutuneet yksi toisensa jilkeen.
Henkil6kunnasta on I6ytynyt jous-
toa, ja linjaa on jdity ajamaan esi-
merkiksi vuorojen vilisen vilitun-
nin ajaksi, jotta vaihdot saadaan
tehtyd kitkattomasti.

- Hankasalmen tasaamolla tyos-
kentelee tyovuoron aikana vuorot-
tajan lisdksi hissimies ja tyvitasaaja
sekd paketoinnissa paketoija, sitoja

ja muovittaja, Ikonen luettelee. - Jos
ajetaan lankkua, on muovituksessa
oltava kaksi tyéntekiji4, jotta hom-
ma sujuu.

Tasaamon pédssd sijaitsevassa
paketoinnissa sahatavara kasataan,
leimataan ja muovitetaan ja paket-
teihin laitetaan tarvittava méird
vanteita.

- Vaikka sahatavaran laatua val-
votaankin kaikissa tasaamon ty6-
vaiheissa, voi paketointiin pédtyd
lahoja kappaleita tai tavarat voivat
sirkyd vield lokerosta pudotessaan-
kin. Ndm# kappaleet poistetaan.

Pakatessa varmistetaan myds, ettd
pakettiin menevit sahatavarat ovat
kurantteja ja paketista tulee hyvi ja
kestéva.

Kun paketit ovat valmiita, niihin
liimataan pakettiseteli, josta kiy il-
mi kunkin paketin numero, dimen-
sio, laatu, puulaji, paino, kuutioiden
ja kappaleiden mé#ird sekd pituus.
Lopulta paketit ajetaan varastoon
odottamaan kuljetusta asiakkaille
ympéri maailmaa. /

Versowood — siella missa sinakin

Versowoodin markkinoinnin ja viestinnan ymparilla tapahtuu. Uudistukset tuovat Versowoodin arjen entista
lahemmas ihmisia ja tahtddvat yhtion tunnettuuden kasvuun.

ia Kirkkidinen sukel-

si reilu vuosi sitten

tekstiiliteollisuuden

maailmasta tdysin uu-
den pariin, Versowoodin markki-
nointipéillikoksi. TyOnantajan ja
toimialan lisdksi uutta olivat niin
ihmiset, jdrjestelmit, paikat kuin
ammattikielikin.

- On hienoa piéstid oppimaan uut-
ta, se pitdd mielen viredni ja noy-
rdnd. Alussa minulla oli koko ajan
nilki ja valtava unentarve, kun aivot
kavivit ylikierroksilla. Mutta kaiken
kaikkiaan hyppy tdysin uudelle alal-
le oli erdénlainen veitsetén nuoren-
nusleikkaus, Kirkkdinen nauraa.

Markkinointipdéllikké vastaa
tyossddn yrityksen markkinoinnis-
ta, sisdisestd ja ulkoisesta viestin-
nistd sekd tapahtumien ja messujen
koordinoinnista. Vaikka opeteltavaa
onkin riittényt, on myos tukea ollut
tarjolla.

- Kaikki tdilld ovat olleet aivan
mahtavia. Aina on voinut pyytdd
apua, ja ihmiset ovat todella sitou-
tuneita puhaltamaan yhteen hiileen,
kiittelee Kirkkdinen. - Ensimméi-
nen vuosi on avannut myds omat
silméni nikemiin, miten hieno ala
tdmai on.

Monipuolisesti, monessa kanavassa

Tyonsé ykkosprioriteetiksi Karkkéi-
nen nostaa Versowoodin nikyvyy-
den ja tunnettuuden kasvattamisen.
Ty6nsd myotd markkinointipaallik-
kokin on rakastunut metséin uudel-
la tavalla.

Mia Karkkainen haluaa kasvattaa Versowoodin tunnettuutta.

- Kaikilla suomalaisilla on jonkin-
lainen suhde metséén tai mielikuva
siitd. Oma suhteeni on vahvistunut
ja syventynyt. Haluaisin oman tyo-
ni kautta kasvattaa ihmisten ym-
marrystid ja ylpeyttd metsistimme
ja puuteollisuuden merkityksestd
maallemme.

TiAmin keviin aikana Karkkiisel-
14 on ollut tyon alla niin pifsidisend
julkaistut uudet nettisivut kuin so-
siaalisen median kanavat Faceboo-
kista Instagramiin, YouTubeen ja
LinkedIniin.

- Thmiset viettdvit aikaansa yhi
enemmin sihkoisten kanavien pa-
rissa. Meidin on oltava sielld, missi
ihmisetkin ovat, Kdarkkidinen perus-
telee monikanavaista viestint4a.

Sosiaalisen median kanavissa
jaetaan ajankohtaisia uutisia ja yti-
mekkiitd tunnelmapaloja. Internet-
sivu-uudistuksen tavoitteena puo-
lestaan on tarjota entistdi enemmén
tietoa entistd helpommin, nykyaikai-
sesti kuvilla ja videoilla paketoituna.

- Puukauppaan liittyvit asiat ja
puunhankintaesimiehet 16ytyvit nyt

aiempaa helpommin, ja heididt myos
esitelldéin monipuolisemmin. Sivuil-
ta 1oytyy lisdksi runsaasti erilaisia
projektikohteita seké liimapuukoh-
teita, jotka kaikessa upeudessaan
ovat jidneet mielesténi liian pienelle
huomiolle. Ja on sivuilla ponttoka-
merakin, josta pdisee seuraamaan,
mitd Riihimielld sijaitsevassa, Ver-
sowoodin puutavarasta rakenne-
tussa linnunpontéssd puuhaillaan,
Kérkkédinen hymyilee. /
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i kahta ilman kolmatta

Viime vuoden lopulla Versowood-konserniin liitetty Hartolan limapuutehdas on pieni ja kettera yksikkd, jonka
erikoisosaaminen taydentda konsernin liimapuutarjontaa. Ison kokonaisuuden osana yksikko kykenee keskittymdaan

siihen, minka osaa parhaiten.

iimapuuta valmistava Ku-

ningaspalkki Oy perustet-

tiin Hartolaan vuonna 1993.

Vuonna 2001 toiminnot siir-
tyivit Metsiliiton omistukseen, ja
sittemmin Versowoodille joulu-
kuussa 2016.

Hartolassa valmistettavat liima-
puutuotteet ovat olleet pitkilti sa-
moja koko yrityksen historian ajan.
Tuotantoyksikko valmistaa standar-
diliimapuita ja toimittaa my6s pro-
jektikohteita. Vuosiliikevaihto on
kymmenen miljoonan euron paik-
keilla, ja valmiita tuotteita syntyy
noin 20 000 kuution vuosivauhdilla.

- Kapasiteetin kasvattaminen ny-
kyisestidén vaatisi investointeja, silld
osa tekniikasta on perdisin yrityk-
sen alkuajoilta. Toisaalta manuaali-
sessa kylmipuristuksessa on omat
hyvitkin puolensa. Monipuolinen
puristin mahdollistaa niin isojen
kuin pientenkin kappaleiden val-
mistuksen, taustoittaa tuotantoyk-
sikén tuotannonsuunnittelija Timo

R

Myllynen.

Talotehtaille toimitettavat m&i-
rémittaratkaisut muodostavat koh-
tuullisen osan tuotannosta. Talo-
valmistajien lisdksi asiakaskuntaan
kuuluu rakennus- ja tukkuliikkei-
td. Noin 20 prosenttia tuotannosta
suuntautuu vientiin, ja miéré on ol-
lut viime aikoina kasvussa.

Keskittyminen ydintekemiseen

Hartolassa tyoskentelee nelisen-
kymmentd pitkdn linjan liima-
puualan ammattilaista. Loppuvuo-
desta tehtyjen yrityskauppojen
yhteydessd Hartolasta lakkautettiin
oma kuivaus ja lujuuslajittelu. Raa-
ka-aineet tuodaan liimausvalmiina
Versowoodin omilta sahoilta. Logis-
tisesti ratkaisu on osoittautunut toi-
mivaksi, silld Hartolan liimapuuyk-
sikko sijaitsee Hankasalmen, Otavan
ja Vieruméien sahojen vilimaastossa.

- Sahatavaran metsidstiminen on
jddnyt pois, ja voimme Kkeskittyd

tdysin liimapuutuotantoon. Kuivaus
ja lajittelu olivat tulleet aika lailla
kiyttéikdnsd padhin, joten ratkaisu
oli sikilikin oikea, tuumii Myllynen.

Puuinsin6oriksi valmistunut Myl-
lynen on ty6skennellyt Hartolassa
kymmenisen vuotta ja vastaa tuotan-
nonsuunnittelusta kolmella tehtaal-
la. Tuotannonsuunnittelija kertoo
Hartolan yksikén kiyttdvin vuosit-
tain noin 30 000 kuutiota sahatava-
raa, josta pidosa on kuusta. Erilaisia
sahatavaranimikkeitdi on kdytGssi
kymmenid. Tuotanto kdyttdd noin
14-kertaisen méidrin sahatavaraa
suhteessa valmiisiin liimattuihin
tuotteisiin. Hukan minimoimiseksi
tuotantoa on pyritty optimoimaan.

- Kokemuksen kautta olemme
oppineet, miti tuotteita varastoon
kannattaa tehdé valmiiksi. Toisaalta,
kun asiakaskunta on laaja ja tilattu-
jen kappaleiden kirjo suuri, saadaan
hukkapétkitkin hyodynnettyd mel-
ko hyvin.

Valmiiksi tydstetyt limapuukappaleet varastoidaan asiakaskohtaisesti odottamaan lahetysta.

Juuri sitd, mita tilataan

Ty6njako Versowoodin liimaavien
vksikéiden kesken on selvd. Noin
90.000 m?® vuosituotannosta Hei-
nola keskittyy palvelemaan Japanin
markkinoita, Vierumaielld valmiste-
taan pitkid sarjoja ja Hartolaan oh-
jautuvat pienemmit ja yksilollisem-
mit tilaukset. Projekteja tehdidin
sekd Hartolassa ettd Vierumdielld.
Hartola valmistaa my0s omaa tuo-
tetta, Kuningaspaneelia. Kuningas-
paneeli on liimapuupalkista val-
mistettu jdred, julkisrakennusten
ulkovuorauskiyttoon soveltuva
paneeli.

- Useammasta lamellista valmis-
tettu, viintymétén Kuningaspaneeli
on kestévi, ja se voidaan pohjakisi-
telld tehtaalla asiakkaan toiveiden
mukaan, Myllynen kertoo.

Hartolan liimapuutehdas palvelee
talovalmistajia toimittamalla niille
asiakastilauksen mukaisia kappa-
leita joko tehtaalle tai suoraan tyo-
maille. Kes# on vilkkainta aikaa, ja
viikoittaiset tilausméirit kaksin- tai
kolminkertaistuvat talvikaudesta.

- Kun tammikuussa tyOstimme
600-800 palkinpétkdd viikossa, ju-
hannuksen molemmin puolin méiri
nousee jopa 2000 kappaleeseen.

Liimauksen ja hoylélinjojen lisik-
si yksikossd on tyOst6- ja katkonta-
osasto. Kaikki yli 625 millimetrid
korkeat ja yli 16 metrid pitkit kap-
paleet tyOstetddin kisin. Sitd pie-
nemmit ajetaan CNC-koneilla. Har-
tolan valttikortteja ovatkin kaksi
erikokoisten kappaleiden tyostdmi-
seen tarkoitettua, tietokoneohjattua
Hundegger CNC -konetta, jotka kat-
kovat, loveavat ja aukottavat palkke-
janopeasti ja tarkasti.

- Midramittakatkaisun ansiosta
saamme varastopalkeista nopeas-
ti tilauksen mukaisia, mittatarkko-
ja kappaleita asiakkaille. Jokaiselle
palkille, joka t#dlld katkaistaan, on
jo valmiiksi piirretty paikka jossain
talossa, Myllynen pdittda. /
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Liimapuurungon alta isoille

jaille

Halu kayttdd puuta julkisessa rakentamisessa on kasvanut viime vuosina merkittavasti ympari maailmaa. Samalla
erilaisten puuratkaisujen kaytto erityisesti suurten kohteiden, kuten jaa- ja urheiluhallien toteutuksessa, on lisdantynyt.

okian keskustan lihel-
1a sijaitseva Nokian har-
joitusjddhalli  valmistui
1996. Kiyttdjamadrien
kasvaessa vuosien saatossa halli
kévi ahtaaksi, ja jadhalliyhtio haki
valtionavustusta vanhan hallin kyl-
keen rakennettavalle uudelle har-
joitushallille. Nyt rakenteilla olevan
vuoden 2017 loppuun mennessi
valmistuvan hallin on suunnitel-
lut Arkkitehti- ja rakennuspalvelu
ARK-BAU Oy, ja liimapuurungon
toimittaa Versowood.
Liimapuumastopilareiden, péi-
typalkkien, rungon kiinnikkeiden
ja jaykistysristikoiden lisdksi toimi-
tuskokonaisuuteen kuului yhdekséin
lidhes 32-metristd péidkannattajaa.
Osat kasattiin alkuvuonna asennus-
valmiiksi Vieruméelld ja toimitettiin
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erikoiskuljetuksena tyomaalle.

- Yhdessd kannattajassa on 13
kuutiota liimapuuta ja noin 600 ki-
loa terdstid. Kappaleen paino on li-
ki seitsemin tonnia. Niin isojen
kappaleiden  kisittelyssd, kulje-
tuksessa ja nostoissa on aina omat
haasteensa, taustoittaa Versowoo-
din projektimyyntipdéllikk6 Tomi
Koskenniemi.

Puulla on syynsa

Kunnat ja julkiset toimijat raken-
tavat yhd enemmén puusta. Puu
on ekologisuutensa ja kotimaisuu-
tensa lisiksi materiaali, jonka kiy-
tolld on alueellisia ja kansantalou-
dellisia vaikutuksia. Puun kiytt6d
puoltavat myos tutkimuksilla to-
dennetut myonteiset sisdilma- ja

hyvinvointivaikutukset.

Massiivinen liimapuu soveltuu
erinomaisesti kaikkeen halliraken-
tamiseen: luja rakenne mahdollis-
taa pitkdn ja avoimen tilan, koska
tukipilareita ei tarvita. Avaraksi jaa-
vidn kattokaltevuudeltaan jyrkkdin
yldosaan on helppo rakentaa hal-
lissa tarvittava tekniikka. Rakenne
on kustannustehokas sekd nopea ja
helppo asentaa. Rungon palonkes-
tévyys riittdd yleensd R60-paloluok-
kaan saakka ilman rakenteiden suo-
jausta tai mittojen suurentamista.

- Puuhallien rungon suunnitte-
luun vaikuttavat paloluokan lisdksi
my6s rungon leveys ja korkeus. No-
kialla halliosan runkomitat ovat 31,8
x 62 metrid. Hallin vapaakorkeus on
noin kuusi metrid ja kokonaiskor-
keus noin kaksitoista metris, kertoo

Koskenniemi.

Jadhallin  liimapuurungon on
suunnitellut Asko Keronen, joka on
jo yli 20 vuotta tehnyt suunnittelu-
yhteisty6td Versowoodin kanssa.

- Versowood on ollut erinomai-
nen ja luotettava kumppani puuhal-
lien toimittajana. Nykyisin kddnnyn
aina ensimmiiseksi Versowoodin
puoleen, kun tarvitsen kohteelleni
luotettavaa puurungon toimittajaa
tai kun tarvitsen tietoa erikoisra-
kenteiden ratkaisuista tuotannon
nikokulmasta.

Keronen kertoo, ettid Nokian hal-
lin péddkannattajaksi valittiin niin
sanottu A-kannattaja sen hyvén kan-
tavuuden ja ulkon#on vuoksi. Selked
ja yksinkertainen rakenne koostuu
puristetuista ja taivutetuista yldpaar-
teista sekd puisesta vetotangosta.
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Nykyisin kadnnyn aina ensimmaiseksi

Versowoodin puoleen, kun tarvitsen
kohteelleni luotettavaa puurungon
toimittajaa

Kyseinen kannattajatyyppi on viime
vuosina ollut suosittu juuri suurissa,
jannevililtddn yli 25-metrisissd hal-
leissa. Tuotannon kannalta rakenne
on selked: rakenneosat ovat taivutta-
mattomia sauvoja.

- Vetotanko liitetddn ylidpaartei-
siin puurakenteen sisdfin ja#villd
teréslevyill4, jotka kiinnitetddn puu-
rakenteeseen terdstapeilla. N&mi
tappivaarnaliitokset ovat rakenteen
suunnittelun kannalta tirkein koh-
ta, Keronen selitti4.

Hyvin suunniteltu, piirrosten mu-
kaan valmistettu ja asennettu liima-
puurakenne on luja ja kestivi. Ver-
sowoodin Koskenniemi kertoo, etti
viime vuosina tapahtuneiden hallin-
kattojen romahtamisten taustalla on
ollut puutteellinen suunnittelu tai
osien valmistusvirhe.

- Laadun kanssa ei koskaan voi
olla liian tarkka. Téllainen raken-
ne vaatii paljon suunnittelijaltakin,
mutta me kannamme vastuun siité,
ettd kokoonpano tehdidin oikein.
Dokumentoimme tarkasti jokaisen
kappaleen kasauksen, kiinnikkeiden
mitoista niiden méériin.

Liimapuumateriaalin kestivyytti
jadhalliolosuhteissa on epdilty, mut-
ta projektimyyntipdéllikké kumoaa
viitteet.

- Kun kiinnikkeissd kiytetddn oi-
keita materiaaleja, rakenne kestdi
missi vain. Télle hallille on asetettu
50vuoden kéyttoiki, jonkaliimapuu-
rakenne kestdd leikiten. My6hem-
min kiyttéaikana tehtivd pintalak-
kaus riittd4 huoltotoimenpiteeksi.

Viides laatuaan

Hankkeen runkourakoitsija ja kat-
toelementtien toimittaja on pyhén-
tidldinen LapWall Oy. Yritykselld
on liki kahdenkymmenen vuo-
den liimapuu- ja puuelementtien

rakentamiskokemus.

Ristikot kuljetettiin tyomaalle yo-
aikaan ennalta médrittyd ajoreittid
pitkin, lappeellaan kolmen auton
saattueessa. Ne asennettiin maalis-
kuun lopulla aiemmin asennettujen
liimapuupilarien varaan. Samalla
ristikoiden péille asennettiin katto-
elementit rungon vakauden siilyt-
tdmiseksi. Aikaa asennukseen kului
reilu viikko.

- Asentaminen sujui hyvin. Toi-
mitus saapui tyomaalle vaativasta
kuljetuksesta huolimatta sovitusti,
ja rakenneosien mittatarkkuus oli
hyvi. Ongelmia sen sijaan aiheutti
voimakas tuuli, joka tarttui suuriin
kappaleisiin nostettaessa. Asennus
jouduttiin tdmén vuoksi keskeytté-
maiinkin, kertoo LapWall Oy:n pro-
jektipaillikké Topi Tukiainen.

Nokian halli on viides Versowood-
in samalla konseptilla rakentama
jadhalli. Aiemmat kohteet 16ytyvét
Raaseporista, Iitistd, Haapavedeltd
ja Rithiméelta.

- Olemme oppineet tekeméin télld
konseptilla, ja projektit ovat onnis-
tuneet hyvin, toteaa Koskenniemi. /

Nokian harjoitusjadhalli valmistuu loppuvuodesta 2017.

Puurakentamisen seminaarikiertue kuntapaattdjille

A
Y
ge=p

apgliP
TERVE KUNTA
rakentuu puulle

uutuoteteollisuus ry:n Ter-
ve kunta rakentuu puulle
-seminaarikiertue vei al-
kukeviilld puurakentamis-
tietoutta kahdelletoista paikkakun-
nalle. Erityisesti tilaajasektorille
suunnattu seminaari kévi uudistu-
neen hankintalain ja kuntien ohjaus-
keinojen liséksi ldpi viimeisimpié

palo- ja energiatehokkuusméériyk-
sid, puun etuja rakentamisessa seki
esitteli jo toteutuneita julkisia puu-
rakennushankkeita. Versowood oli
mukana kuudella kiertuepaikkakun-
nalla esitteleméssd omia puuraken-
tamiskohteitaan ja kertomassa kon-
sernin tuotannosta. /

17



/Ajankohtaista

Metsanomistajat vieraisilla

Riihimaella

lkuvuonna 2017 Riihiméi-
en alueen metsidnomis-
tajia  kutsuttiin  toimi-
tusjohtaja Ville Kopran
johdolla tutustumaan Versowoodin
Riithiméen-yksikk66n, sen histo-
riaan, tulevaisuuteen, sahaustoi-
mintaan ja jatkojalostukseen. Nyt
jarjestetyt kevitvierailut ovat toimi-
neet sahojen avoimien ovien piivien

jatkumona, ja vastaavia tilaisuuksia
on tarkoitus laajentaa pidettéviksi
myo6s muissa toimipaikoissa. Tutus-
tumiskdynnit ovat saaneet hyvén ja
innostuneen vastaanoton. Thmetys-
td ovat herittineet muun muassa
Versowoodin tuotannon monipuo-
lisuus sek# puuraaka-aineen tarkka
hyodyntédminen.

Otavan investointi poistaa

pullonkaulan

tavan sahan syotté ja
kuorimo uudistetaan
tdnd kesdni. Investoin-
ti korvaa kiyttoikdnsd
pddhin tulleet koneet ja laitteet, ja
silld pyritddn vastaamaan tulevai-
suudessa kasvaviin sahausmiériin.
Perustusten teko vanhan kuorimon
rinnalle on jo aloitettu, kuljettimien
ja kdintimen asennus alkaa viikolla

Versowoodille

24, ja kuorimakone asennetaan vii-
koilla 30 - 32, jolloin uudet koneet
my6s liitetdéin tuotantolinjaan. Uu-
den osan odotetaan olevan kédytGssi
viikolla 33 kesiiseisokin paittyessa.
Kuljettimet ja kddntimen toimittaa
Nordautomation Oy ja kuorimako-
neen Valon Kone Oy. Investoinnin
kokonaisarvo on noin neljd miljoo-
naa euroa.

Lilkenneviraston tunnustus

iikennevirasto myonsi alku-

vuonna Versowoodille Hyvi

idea -tunnustuksen element-

tityyppisiltojen pitkdjéntei-
sestd kehitystyostd. Tunnustuksen
perusteluissa sanotaan muun muas-
sa seuraavaa: ”Palkitut yritykset ovat
tuoneet tienpidon markkinoille uu-
sia nykyaikaisia tyyppisiltoja, joi-
den esivalmistusaste on hyvi ja ne
voidaan asentaa nopeasti.” Sillanra-
kentamisen Hyvd idea -tunnustus
myOnnetidin vuosittain yhdelle tai
useammalle yritykselle, jonka ide-
aa, tuotetta tai palvelua kéytettiessd
Liikennevirasto tai ELY-keskukset
sddstdvit hankkeissaan joko rahaa
tai aikaa. Tunnustuksen saajat valit-
see Liikenneviraston ja ELY-keskus-
ten siltainsindoriverkosto.
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Vuoden 2016 Sillanrakentamisen
hyvi idea ~tunnustus

it 20:0-lun
. pulsista ja betoniststa
Ruukki Construction Oy:lle,
Versowood Oy:lle ja
Parma Oy:lle.

Hetsind 26 1 3017

e P
L
Marky Rsmretn
fortay

Sahkoista
puukauppaa
Kuutiossa

oukokuun puolivilissi
avautunut Kuutio.fi on uu-
si sdhkéisen puukaupan
markkinapaikka. Suomen
Puukauppa Oy:n perustama kaikil-
le avoin Kuutio.fi korvaa aiemman
Puumarkkinat.fi-sivuston ja tarjoaa
entistd tehokkaamman tavan ostaa
ja myydd puuta. Helppokiyttoinen
palvelu on puumarkkinaosapuolten
yhteistyon tulos. Sen tarkoituksena
on madaltaa puukaupan kynnysts,
hyodyntdd nykyteknologian mah-
dollisuuksia ja saada liikkeelle my6s
aivan uusia puun myyjid. Metsin-
omistajien ja metsdalan toimijoiden
nykyaikainen kohtauspaikka 16ytyy
jatkossa osoitteesta www.kuutio.fi

HELPOIN TAPA
MYYDA PUUTA.

000000

Yhteistyoilta

I ankasalmen ja Otavan
sahojen puunhankin-

I ta-alueen aluepiillik-
k6 Matti Rantala vierai-

li huhtikuussa Jyviskylin Seudun
Metsénomistajat ry:n jisenillassa
ja kertoi Versowoodin tuoreimmat
kuulumiset ja kertoi erityisesti yh-
tibn puunhankinnasta. Jyviskylin

Sahatavara
omalla laivalla
Kiinaan

oukokuun alussa Loviisan

satamasta ldhti Versowood-

in ensimmiinen oma ir-

totavaranipuilla  lastattu
rahtialus kohti Kiinan Taicangia ja
Nanshaa. Vuonna 2016 valmistu-
neen, 180 metrid pitkdn Ultra Tatio
-aluksen ruumaan nostettiin yh-
teensid 30 000 kuutiota sahatavaraa.
Hyvin sijaintinsa ansiosta Loviisa
on jo pitkdén toiminut Versowoodin
pédvientisatamana. Yhtiolld on sata-
massa myoOs oma varastohalli, johon
ohjataan sahojen varastoista vien-
tiin menevii tuotteita. Laivan matka
Suomesta asiakkaille kestiid noin 40
vuorokautta, ja mikili kaikki sujuu
odotetusti, seuraava alus lihtee koh-
ti Kiinaa elokuussa.

Jyvaskylassa

Seudun Metsédnomistajat ry on vired
232 jyvisseutulaisen metsdnomis-
tajan yhteenliittym4, jonka iltakah-
vien merkeissd vietetyssi tilaisuu-
dessa oli paikalla my6s uusia jisenié.
Metsdnomistajille tarjoutui oiva ti-
laisuus tutustua Versowoodiin yri-
tyksend ja esittdd yhtion puunhan-
kintaan liittyvid kysymyksi.




Tulevaisuuden tekijat
metsassa

arkkilan lukion toisluokka-
laiset pédsivit versowoodi-
laisten kanssa metsdén huh-
tikuun alussa. Retkipdivé oli
osa RYLA-koulutusta (Rotary Youth
Leadership Awards), jossa eri alo-
jen edustajat kertovat nuorille tyds-
tddn sekd johtajuuteen liittyvistd
nikemyksistddn ja kokemuksistaan.
Koulutuksen tavoitteena on tarjota

aktiivisille nuorille mahdollisuus
kehittdd omaa harkinta- ja paatok-
sentekokykyd sekd kasvattaa argu-
mentointitaitoja. Koulutusohjelma
on vapaaehtoinen, ja Versowood
on ollut RYLAn yrityskumppanina
jo useita vuosia. Metséretki oli laa-
tuaan ensimméinen, ja sen aikana
nuoret pé#sivit tutustumaan metsin
ohella my6s metséikoneisiin.

MEKA MAP toi paketit

kartalle

aikilla konsernin sahojen
valmispakettivarastoalueil-
la on otettu kiyttoon graa-
finen varastokartta MEKA
MAP. Varastokarttasovellus kertoo

ja néyttad graafisesti kunkin sahata-
varapaketin tarkan sijainnin tehdas-
alueella ja tehostaa sekd varaston-
hallintaa etti trukkikuskien ty6ta.

MEKA MAP -varastokartan kayttéonotto on helpottanut ja selkeyttanyt muun
muassa Markus Rajalan tyota.

Kesatdita nuorille

andkin kesédnd Versowood
ty6llistdd yli 50 nuorta ke-
sityoldistdi  yksikdissddn
ympéri maata. Yhtié on
mukana Vastuullinen kesiduuni
2017 -kampanjassa, jonka tarkoi-
tuksena on tarjota yhd enemmin
laadukkaita kesdtyopaikkoja 14 -
29-vuotiaille. T-Median, Taloudel-
lisen tiedotustoimisto TAT:n, Te-
lian, Nokian, Destian, S-ryhmin,
Opteamin, Varman ja Oikotie -ty6-
paikkojen yhteiskampanja sitouttaa
tybnantajat hyvin kesityon kuuteen

periaatteeseen, joita ovat hyvi haki-
jakokemus, mielekis ty6, perehdy-
tys ja ohjaaminen, oikeudenmukai-
suus ja tasapuolisuus, kohtuullinen
palkka seki kirjallinen tyésopimus
ja tyotodistus.

VASTUULLINEN

KESADUUN]

Koululaiskiertue metsateollisuuden

sanansaattajana

etséteollisuuden etu-
jarjestot ja alan toimijat
jalkautuvat jo viidet-
td kertaa peruskoulun
9-luokkalaisten keskuuteen kerto-
maan alasta sekd sen tarjoamista
opiskelu- ja tyémahdollisuuksista,
tuotteista ja innovaatioista sekd met-

sin merkityksestd Suomen hyvin-
voinnille. Tarkoituksena on herittdi
keskustelua ja kiinnostusta alaa ja
sen koulutusta kohtaan seki esitel-
1d metséteollisuutta nykyaikaisena
ja houkuttelevana uravaihtoehtona.
Myos Versowood on mukana loppu-
vuonna toteutettavalla kiertueella.

Mahdollisuuksien metsa

SUOMEN SUURIN TYOPAIKKA

Linnunponttoja
talkootydna

erinteinen ja huippusuosit-
tu ponttopdivi kerdsi Riihi-
mielld sankoin joukoin lin-
nunponttéjen askartelijoita
Suomen Metsidstysmuseolle. Maa-
liskuun viimeisend viikonloppuna
jirjestetyssd tapahtumassa n#htiin
telkdnponttéjen sorvausniytoksii,
tutustuttiin  erikoisempiin  pont-
tomalleihin ja naputeltiin myos
omia ponttdjd. Versowood lahjoitti
tapahtumaan kolme kilometris lau-
taa, mistd saatiin rakennustarpeet
noin tuhanteen linnunp6ntt66n.

Yo paiva

Rontgenkamerat
Hankasalmen
tukinlajitteluun

ankasalmen sahan tukin-

lajitteluun asennetaan

kesdlomatauolla  uudet

rontgen- ja laserkamerat.
Investointi parantaa muun muassa
kuorettoman latvaldpimitan mit-
taustarkkuutta sekd tukin sisélaa-
dun (lustovili ja oksavili/-maird)
médrittimistd. Uuden jirjestelmin
toimittaa Finnos Oy.
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/Kauden tuote

Verso Kuningaspaneeli® St
" Helppoa

metsaasioiden;:
hoita

kotimainen ja ekologinen
[aatutuote

Tunnetko jo Verso Kuningaspaneelin? Se on oikea valin- L
ta, kun haluat pitkdikdisen ja modernin ulkoverhouksen. l ' ] | Sta __
Verso Kuningaspaneeli on Avainlippu-tuote, joka valmis- i

]

tetaan kotimaisesta puusta Hartolassa.

Verso Kuningaspaneeli valmiste-
taan halkaistusta ja lujuuslajitellus-
ta kotimaisesta kuusiliimapuusta.
Kuningaspaneeli on 42 mm paksu
ja 312 mm leved ja sopii erityisen
hyvin moderneihin ja néyttéviin
kohteisiin. Asennustydé on nopeaa
ja kustannustehokasta. Jéreilld Ku-
ningaspaneelilla saadaan tehtyi yh-
tdmittaista seindpinta-alaa jopa 12
metrid ja siksi se soveltuu erityisen
hyvin kiytettdviksi suuriin seini-
pintoihin. Kuningaspaneelin omi-
naisuuksiin kuuluu lisiksi, ettd se on
pitkdikdinen, pysyy suorana ja sii-
lyttdd mittansa erityisen hyvin. Ku-
ningaspaneelin kiyttékohteita ovat
asuin- ja toimitilarakennusten ulko-
verhoukset. Pinta voidaan késitelld
vesiohenteisilla pintakésittelyaineil-
la. Ota yhteyttd meihin, niin kerrom-
me sinulle lisdd. /

TEHTY SUOMESSA-
® J| MADE IN FINLAND

Antamalla meille suostumuksesi metsavaratietojesi
siirtoon Metsaan.fi-palvelussa voimme palvella sinua
paremmin metsaasi liittyvissa asioissa. Palveluun
padset nettisivujemme kautta:

www.versowood.fi/fi/rekisteroi-metsasi

Sivuillamme on myos lisaa tietoa ja
yksityiskohtaiset ohjeet tietojen siirtoon.

Arvomme kaikkien kesakuun aikana siirtoluvan
antaneiden kesken 3 kpl Victorinox-pihviveitsisarjoja.
Yhden setin arvo on noin 50 €.

Metsaanifi

versowood-

A hteystiedot yksikoittain

Versowood Group Oy

Sahatie 1, 19110 Vierumaki

Puh. 010 8425 100, faksi 010 8425 380
www.versowood.fi

Versowood Oy
Sahatoimiala:

Vierumden yksikko

Sahatie 1, 19110 Vierumaki
Teollisuustie 60 (tavaraliikenne)
Puh. 010 8425 100

Riihimaen yksikko
Teollisuuskatu 1, 11130 Riihimaki
PL16, 11101 Riihimaki

Puh. 010 8425 700

Otavan yksikko
Sahantie 16, 50670 Otava
Puh.010 8425 400

Hankasalmen yksikko

Ratakatu 1 A, 41500 Hankasalmi as.
Puh. 010 8425 100
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Liimapuutoimiala:
Vierumaen liimapuutehdas
Sahatie 1, 19110 Vierumaki
Teollisuustie 60 (tavaraliikenne)
Puh.010 8425 100

Heinolan liimapuutehdas
Tahtiniementie 3, 18100 Heinola
Puh.0108425610

Hartolan liimapuutehdas
Kurpanpellontie 5, 19600 Hartola
PL 26, 19601 Hartola

Puh.010 8425 100

Infratoimiala:

Vierumaen yksikko

Sahatie 1, 19110 Vierumaki
Teollisuustie 60 (tavaraliikenne)
Puh. 0108425 100

Keravan kyllastamo
Kylldastdmontie 100, 04220 Kerava
Puh. 010 8425 890

Energiatoimiala:

Vierumaen yksikko

Sahatie 1, 19110 Vierumaki
Teollisuustie 60 (tavaraliikenne)
Puh. 0108425 100

Puupakkaustoimiala:

Haukiputaan yksikko
Annalankankaantie 2, 90830 Haukipudas
Puh. 010 8425 800

Rovaniemen yksikko
Ahjotie 27, 96300 Rovaniemi
Puh.010 8425 100

Riihimden kelatehdas
Teollisuuskatu 1, 11130 Riihimaki
Puh.010 8425 786

Riihimden lavatehdas
Teollisuuskatu 1, 11130 Riihimaki
Puh.010 8425 708

Porin lavatehdas
Eerontie 3, 28840 Pori
Puh.010 8425 851

Valkeakosken lavatehdas
Peuranoronkatu 1, 37630 Valkeakoski
Puh. 050 5668 115

Versowood Oy, Muurlan tehdas
Muurlantie 101, 25130 Muurla
Puh.010 8425 100

Puunhankinta:

Versowood Oy, Metsdosasto
Tahtiniementie 3, 18100 Heinola
Puh. 0108425 100
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