
2.2013

Versowood-konsernin sidosryhmälehti



2 Versio 02 | 2013

Nimitykset

Muutoksen tuulet

M
etsäteollisuuteen haihatellaan jat-
kuvasti uutta unohtaen vanhat pe-
rusasiat. Toimialan pitää uusiutua 
ja monipuolistua, mutta myös van-

hasta, jo olemassa olevasta perusteollisuudesta 
on huolehdittava. Useinhan päättäjät ovat rat-
kaisevinaan ongelmia uuden luomisella vertai-
lematta vanhoja ja uusia asioita, jolloin koko-
naisuus ja sen merkitys toimialalle ja koko kan-
santaloudelle jää pohtimatta. 

Enemmän kuin joka neljäs yritys tuottaa täl-
lä hetkellä tappiota. Valtio ja kunnat velkaan-
tuvat yhä enemmän, mutta töitä tarjoavan ja 
hyvinvointia tuottavan teollisuuden asioita 
hoidetaan heikosti. Suomi tarvitsee vientite-
ollisuutta ja kaikkien tahojen on muistettava, 
että toistemme selkiä pesemällä talouden on-
gelmat ja kestävyysvaje eivät ratkea. Suomeen 
on luotava riippumaton teollisuusohjelma, jolla 
työllisyys saadaan kasvuun ja Suomi nostetaan 
raiteilleen. Tarvitaan uudistuksia ja aitoa uu-
distumista. Emme voi pysyä poteroissa, joissa 
olemme vuosikaudet olleet. 

Tämä tarkoittaa sekä julkisten rakenteiden 
uudistamista että yritysten vanhojen tapojen 
karistamista.  Suomen julkisella sektorilla on 
tuplasti enemmän väkeä kuin matokuurilla 
olevassa Kreikassa. Toivottavasti päättäjät vih-
doinkin tunnustavat tämän ja ryhtyvät aitoihin 
korjaustoimiin. Ellei näin tehdä, Suomen luot-
toluokitus on kaunis muisto ja pahimmillaan 
korjaustoimenpiteet tekee IMF (kansainvälinen 
valuuttarahasto), joka on tyly isäntä.

Valtiovallan on pitäydyttävä uusien rasit-
teiden tuomisesta teollisuudelle. Valitettavan 
usein teollisuuden taakkaa lisätään, kun talous-
tilanne heikkenee ja julkisen puolen ongelmia 
ei hoideta. Tähän ei enää ole varaa, vaan teolli-
suuden kilpailukykyä on vaalittava jatkuvasti.

Yritysjohtajana olen huolestunut ympäris-
töpuolen aktivoitumisesta. Esimerkiksi rikki-
direktiivi ja tuoreimpana tapauksena ympäris-
tönsuojelulaki lisäävät yritysten kustannuksia. 
Turveteollisuuden alasajolla tulisi olemaan 
maallemme miljardien negatiivinen vaikutus ja 
huonontaisi edelleen muun muassa kauppata-
settamme. Yritykset nähdään muutenkin peik-
koina, joiden toiminta halutaan tehdä mahdol-
lisimman hankalaksi.

Suomessa tehty palkkaratkaisu oli mal- 
tillinen, mutta usealla teollisuudenalalla 

taloustilanteen vaatimat työehtosopimusten 
tekstimuutokset jäivät puolitiehen. Vie vuo-
sia parantaa kilpailukykyä. Samaan aikaan on 
huolestuttavaa, että laittomat lakot jatkuvat en-
tiseen tapaan. 

Kilpailukyvyn parantamiseksi Euroopan teol-
lisuus tarvitsee myös nykyistä heikomman va-
luutan. Ehkä ja toivottavasti euro lopultakin 
alkaa heiketä USA:n talouden toivuttua ja se-
telikoneiden pysähdyttyä. Euroalueen talous ei 
elvy, ellei euro oleellisesti heikkene.

Versowoodin on jatkettava uudistumistaan. 
Laakereilleen ei voi jäädä lepäämään, ja te-
hokkuutta on yhä nostettava, jotta pysymme 
alan kärkiyrityksenä. Vierumäellä on toteu-
tettu merkittävä tuotannon- ja tuloksenteon-
tehostamisohjelma, jonka ansiosta lisäämme 
sekä myyntiä että kannattavuutta. Avoimuus ja 
suunnitelmallisuus ovat jo lisääntyneet, ja nii-
den ohella käytännönläheinen tekeminen säilyy 
ydinasiana. Kun yritys voi hyvin, kaikki sidos-
ryhmätkin voivat hyvin.

Päivittäishaasteiden ohella katsomme her-
keämättä eteenpäin. Toimialalla tarvitaan ter-
vehdyttäviä järjestelyjä, joita nyt vaikuttaakin 
olevan vireillä. Kasvu ei saa mennä kannatta-
vuuden edelle, mutta jos ei kasva, niin alkaa 
kuihtua. Uskon, että toimialan markkinatilan-
ne kohenee ensi vuonna. Samaan aikaan on kui-
tenkin jälleen uhka siitä, käykö puukauppa riit-
tävän vilkkaasti ja ylikuumentumatta. Toivot-
tavasti tällä kertaa puunostajilla maltti säilyy.

Hyvää Joulua ja Onnea Vuodelle 2014!
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Selvemmille vesille
Vuosi 2013 näyttäisi muodostavan käännekohdan pitkään jatkuneeseen alamäkeen. Tukevalle  
maalle on vielä matkaa, mutta Versowood tähtää uuteen vuoteen varovaisen toiveikkaana.

K
ulunut vuosi on Versowoodil-
la sujunut odotusten mukaan. 
Liikevaihtoa on kertynyt noin 
10 % enemmän kuin edellise-

nä vuonna, ja kasvua on ollut kaikil-
la toimialoilla. Erityistoimenpiteiden 
ansiosta myös liimapuuliiketoiminta 
on elpynyt ja on ollut yksi vuoden va-
lopilkuista. Siitä huolimatta kannat-
tavuusongelmat vaivaavat yhä koko 
konsernia.  

Kannattavuus saatava kuntoon

Kotimaassa vuosi sujui toiminnalli-
sesti hyvin. Hintakehitys jatkui koko 
vuoden suotuisana, ja Versowood on-
nistui kasvattamaan markkinaosuut-
taan. Asetetut määrä- ja hintatavoit-
teet saavutettiin, mutta siitä huoli-
matta huono kannattavuus hidasti 
tuloksentekoa. 

– Suomalaisten sahureiden suu- 

rimpana kannattavuuden peikkona 
kummittelee raaka-aineen hinta, joka 
syö kilpailukyvyn. Kohennettavaa 
löytyy myös tuotannon tehokkuudes-
ta, toteaa Harri Haapala, joka johtaa 
Versowoodin kotimaankauppaa.

– Sama kannattavuusongelma vai-
vaa koko toimialaa. Olemme täällä 
kuumeisesti miettineet, mitä asialle 
voi tehdä, manailee Haapala.

Vaikka vuosi 2013 olikin kokonai-
suutena edellistä vuotta parempi, 
Haapala painottaa positiivisen hinta-
kehityksen syiden löytyvän muualta 
kuin Suomen talouden elpymisestä.

– Sahureiden varastot ovat olleet 
kohtuullisia, ja vienti on ollut virkeää. 
Rakennusteollisuus on kuitenkin 
edelleen erittäin huonossa jamassa, 
ja ensi vuonna pientalokohteita ar-
vioidaan aloitettavan Suomessa 500 
vähemmän tänä vuonna. 

Positiivistakin löytyy. Korjaus- 

rakentaminen on jatkunut kohtuul-
lisesti läpi taantuman ja jatkuu edel-
leen vireänä. Vaikka kysyntä onkin 
vuoden aikana hiipunut, ovat ovi- ja 
ikkunateollisuutta palvelevat kom-
ponenttivalmistajat muodostaneet 
poikkeuksen tähän trendiin. 

Haapala toivoo alkavan vuoden 
katkaisevan laskusuhdanteen ja mui-
den alojen seuraavan korjausrakenta-
misen vanavedessä. 

– Olemme positiivisella mielellä ja 
uskomme hyvän kehityksen ja mää-
rien kasvun jatkuvan. 

Markkinaosuuden kasvun myötä 
Versowoodin asiakaskunta ja jakelu-
kanavat ovat laajentuneet, mutta mo-
nipuolisen asiakaskunnan palvelemi-
nen on myös vaativaa.

– Asiakkaiden palveleminen on yhä 
haastavampaa. Tuotteiden toivotaan 
olevan yhä jalostuneempia ja kehit-
tyneempiä, entisten rekkakuormien 

sijaan tilataan pienempiä eriä ja toi-
mitusajat ovat lyhentyneet. Tämä on 
johtanut sekä toiminnallisiin että lo-
gistisiin ristiriitaisuuksiin, joiden rat-
kaiseminen on vaatinut työtä ja uusia 
ratkaisuja.

Kaukoitä iskussa 

Myös viennin puolella kulunut vuosi 
oli edellisvuotta pirteämpi. Asetettu 
budjetti täyttyi, ja koko vuoden nou-
sujohteisena jatkunut kysyntä ta-
saantui vasta loppuvuonna. Sahata-
varoiden hinnannousu on kuitenkin 
ollut vielä kovin vaisua.

– Maailmantalous on selvästi vä-
hän elpynyt, mutta euroalue laahaa 
pahasti perässä, toteaa Versowoodin 
vientijohtaja Matti Iso-Kuusela. 

Talous- ja markkinakatsaus

Jatkuu sivulla 4
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Talous- ja markkinakatsaus

Henri Nordman viimeistelee liimapalkkia Vierumäen liimapuutehtaalla.
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Etelä-Eurooppaan suuntautuva 
kauppa on Iso-Kuuselan mukaan lä-
hes loppunut. Saksa on Euroopan ai-
noa valopilkku, mutta myös Ranskan 
markkinat ovat toipuneet pahimmas-
ta notkahduksesta yllättävän hyvin. 

– Euroopassa on tarpeita ja kysyn-
tää, mutta ne eivät vielä näy kaupan-
käynnissä, sillä rakentaminen ei ole 
lähtenyt vauhtiin. Euroopan talous-
kasvun käynnistymisessä on vielä ky-
symysmerkkejä.

Sen sijaan Euroopan ulkopuolisille 
alueille tuotteita on myyty mukavasti. 
Erityisesti vienti Kiinaan ja Japaniin 
kasvoi edellisvuodesta, mutta Yhdys-
valtain velkakattokriisi vaikutti dolla-
rin kurssiin ja söi kauppojen kannat-
tavuutta. Viennin vetoapua on tullut 
juuri Yhdysvalloista, jossa rakenta-
misen nousujohteisuus on kääntänyt 
muun muassa Kanadan tavaravirrat 
naapurimaahan ja antanut sekä Eu-
roopassa että Kaukoidässä elintilaa 
eurooppalaisille tuottajille.

Sahatavara ja liimapuu sekä pyl-
väät liikkuvat maailmalle kiitettä-
vällä vauhdilla, ja vuoden 2014 odo-
tukset ovat samansuuntaiset. Kau-
koidänkaupan arvellaan jatkuvan 
vilkkaana, mutta kovimman nousun 
oletetaan tasaantuvan. Euroopan ti-
lanteen ei oleteta muuttuvan, mutta 
toisaalta tuotteiden tasaisen kysyn-
nän Pohjois-Afrikassa ja Lähi-idässä 
ei uskota horjuvan.

– Egyptin levottomuudet vaikut-
tivat laivauksiin, mutta vaikutukset 
olivat yllättävän vähäisiä. Jos poliit-
tiset ongelmat jatkuisivat pitkään, ne 
vaikuttaisivat huomattavasti paikal-
liseen kaupankäyntiin ja saattaisivat 
pysäyttää viennin kokonaan.

Kaikki mukaan talkoisiin

Vaikeiden aikojen vuoksi Versowood 
on investoinut säästeliäästi. Kulu-
neen vuoden suurin investointi oli 
Eurosaha uudistushankkeen ensim-
mäinen vaihe, joka jatkuu ensi vuon-
na. Toinen merkittävä hanke alkoi 
joulukuun alussa Vierumäen liima-
puutehtaalla, jossa tuotannon alku-
päähän tehtävällä linjainvestoinnilla 

saavutetaan tehokkuuden, laadun ja 
käyttösuhteen parantaminen. Mah-
dollisesti myös uusia yrityskauppoja 
on vireillä.

– Silmät ja korvat on pidettävä jat-
kuvasti auki. Viime aikojen toimiala-
ratkaisut yhdistymisineen terveh-
dyttävät toimialaa, sillä omistuksen 
keskittyminen on hyvä asia, toimi-
tusjohtaja Ville Kopra toteaa.

Tuotannon ohella yhtiö on panos-
tanut vahvasti toimintansa tehosta-
miseen. Käyttöpääomaprojekti vie-
tiin loppuvuonna päätökseen ja sille 
asetetut myyntisaamisten, ostovelko-
jen ja varastojen hallinnan tavoitteet 
saavutettiin. 

Riihimäen sahalla käytiin YT-neu-
vottelut, joiden myötä yksikön toi-
minnan tehokkuus on Ville Kopran 
mukaan parantunut merkittävästi. 
Vastaavaa yhteistoimintamallia so-
velletaan nyt myös Vierumäellä.

– Irtisanomisissa eivät ole näiden 
YT-neuvottelujen lähtökohta, vaan 
toiminnan ja tuloksenteon tehosta-
minen. Olemme perustaneet viisi työ-
ryhmää, joissa työnjohto ja työnteki-
jät etsivät yhdessä työn tekemiseen 

liittyviä tehostamiskohtia yhteensä 
noin 15 miljoonan euron edestä.

Kopran mukaan kannattavaan kas-
vuun ja yksikköhintojen sekä mää-
rien kasvattamiseen tähtäävä han-
ke pyrkii lisäämään suunnitelmalli-
suutta, mutta markkinamuutoksien 
vaatima ketteryys halutaan säilyttää. 
Toimintatapa on otettu henkilöstön 
keskuudessa hyvin vastaan. 

– Samaan aikaan olemme kehittä-
neet myös raportointia ja lisänneet 
tiedonjakoa. Jotta henkilöstö voi si-
toutua ja puhaltaa samaan hiileen, on 
tiedettävä suunta ja tilanne. Uskon, 
että se myös motivoi.

Hyvinvointia metsästä

Vaikka puukauppa onkin käynyt koh-
tuullisen hyvin koko vuoden, puu-
markkinan toimivuus on edelleen toi-
mitusjohtajan huolenaiheena. Kopra 
näkee puukaupan esteettömyyden 
yhtenä tärkeimpänä tekijänä metsä-
teollisuuden tulevaisuuden kannal-
ta, ja ehdottaa mallia, jossa aktiivi-
sia metsänomistajia kannustettaisiin 
verotuksellisin keinon, passiivisia 

hätisteltäisiin.
– On tutkittu, että jopa 30 % met- 

sänomistajista kuuluu joukkoon, joka 
ei ole käynyt metsässään tai tehnyt 
puukauppaa viimeiseen 30 vuoteen. 
Tähän epäkohtaan olisi puututtava jo 
metsänhoidollisten syiden takia. 

Versowoodin tavoitteet vuon-
na 2014 säilyvät samansuuntaisina 
kuin vuonna 2013. Oletuksena on, 
että maailman talous elpyy hitaasti, 
ja kasvavaan kysyntään pyritään vas-
taamaan hallitusti. Tavoitteena on 
noin 300 miljoonan euron liikevaihto 
sekä miljoonan kuution sahausrajan 
rikkominen. Kasvuluvut tarkoittavat 
hyvää myös kansantaloudellisesti, 
sillä Kopra näkee metsäteollisuuden 
heijastuvan yleiseen hyvinvointiin.

– Uudistuminen, kasvu ja moni-
puolistuminen myös muilla aloilla on 
mahdollista vain, jos perusteollisuus 
on kannattavaa ja toimintaedellytyk-
set ovat kunnossa. Metsässä on pal-
jon potentiaalia pienentää Suomen 
kestävyysvajetta ja luoda työtä, kun-
han vain metsäteollisuus otetaan pää-
töksenteossa huomioon merkittävänä 
teollisuudenalana. /

Vuonna 2014 tavoitteena on noin 300 miljoonan euron liikevaihto sekä miljoonan kuution sahausrajan rikkominen.

Metsässä on paljon 
potentiaalia pienentää 

Suomen kestävyys- 
vajetta ja luoda työtä.
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Puukaupan visioita  
ja käytännön toimia

P
uukaupan tasoittuminen pi-
demmälle ajalle vuoden ai-
kana on odotettu parannus. 
Tämä luo vakautta ostajien 

taloudenpitoon ja lisää toiminnan 
suunnitelmallisuutta. Toiveena on, 
että samanlainen tarjonnan tasaisuus 
jatkuu myös tulevina vuosina. 

Kuluvan vuoden aikana miljoonan 
motin myyntiviikkoja on ollut vain 
muutamia, joten kokonaismyynti-
määrä ei nouse tavanomaista mer-
kittävästi korkeammaksi. Suomalai-
sen metsäsektorin yksi suurimmista 
tulevaisuuden haasteista onkin, mi-
ten puuntarjonta saadaan pysyväs-
ti nykyistä korkeammaksi. Nyt niin 
tapahtuu vain hetkellisesti laajojen 
myrsky- tai hyönteistuhojen jälkeen, 
eikä niistä tilanteista hyödy kukaan.

Kymmenen vuotta sitten Suomes-
sa tuotettiin vuosittain lähes 14 milj. 
m³ sahatavaraa, josta pari miljoo-
naa mottia sahattiin tuontitukeista. 

Puukauppaa ei turhaan ole kehuttu ennätystasaiseksi kuluneena vuonna. Kaupan tasaisuus ei kuitenkaan  
yksinään riitä, jos kokonaismyyntimäärä ei ole tarpeeksi suuri. Kysymys kuuluukin, löytyykö tulevaisuudessa  
kotimaista raaka-ainetta riittävästi sahojen teriin, sellupatoihin ja energialaitosten kattiloihin. 

Sen jälkeen sahausmäärät ovat jää-
neet selvästi alle 10 milj. m³/v, vaik-
ka maamme metsät kasvavat puuta 
enemmän kuin koskaan. Nykyisel-
lä puukaupan tahdilla entisiin sa-
hausmääriin on mahdotonta pääs-
tä. Kuusitukin kantohinta on nous-
sut kymmenessä vuodessa 27 %, 
joten hinnan ei pitäisi olla puu-
kaupan este. Oudointa on se, jos 
tänne metsien keskelle tarvitaan 
tuontipuita.  Nekin kantoraha-, 

korjuu- ja kuljetustulot kannattai-
si jättää vahvistamaan maamme  
taloutta.

Jotain tarttis tehdä!

Kotimaisen puukaupan piristämi-
seksi on tehty monenlaisia toimen- 
piteitä. On valmisteltu metsäohjel-
mia, selontekoja ja strategioita. On 
tehty Mhy-lakimuutos ja metsälaki-
muutos, joilla pyritään entistä parem-
min huomioimaan metsänomistajien 
muuttuvat tarpeet. Puukaupan tekoa 
avitetaan erilaisilla sähköisillä puu-
kauppapaikoilla. Kaikki tehdyt toi-
menpiteet puuntarjonnan lisäämi-
seksi ovat hyviä, mutta valitettavasti 
niiden vaikutus tuntuu vasta vuosien 
päästä.

Nopein keino ihmisten herättämi-
seksi on toinen ihminen. Aktiivinen 
metsäammattilainen saappaat jalas-
sa ja nauharulla taskussa on edelleen 

lyömätön yhdistelmä puukaupan vi-
rittämiseksi. Hyvin perustellut näke-
mykset metsänhoitotarpeista ja sieltä 
saatavasta kantorahatulosta ovat oiva 
keino herättää metsänomistajan kiin-
nostus metsäomaisuutensa hoitoon. 
Tekniikka on hyvä apuväline, mutta 
ihmisten välisen luottamuksen kor-
vaajaksi siitä ei ole. Kaiken tehosta-
misen ja tulevaisuuden visioinnin 
keskellä kannattaa muistaa, että met-
säala on varsin perinteinen toimiala, 
jolla ihmisellä on yhä sijansa. Verso-
woodilta löytyy perinteisiä, luotetta-
via metsäammattilaisia, joihin kan-
nattaa olla yhteydessä ja joiden kans-
sa pistää metsäasiat kuntoon.

Talven tuiskuja odotellessa vetä-
käämme saappaat jalkaan ja men-
käämme metsään!

Jussi Torpo
metsäpäällikkö
Versowood Oy

Aktiivinen metsä- 
ammattilainen saappaat 

jalassa ja nauharulla  
taskussa on edelleen  
lyömätön yhdistelmä  

puukaupan virittämiseksi.

Suomalaisen metsäsektorin yksi suurimmista tulevaisuuden haasteista on, miten puuntarjonta saadaan pysyvästi nykyistä suuremmaksi.

Puunhankinta- ja markkinakatsaus
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Kokonaisuus  
ratkaisee

L okakuisen hirvijahdin jahtipääl-
likkönä toimineella Erkki Läh-
teellä on metsää Hartolassa ja 

Pertunmaalla yhteensä noin 85 heh-
taaria. Puukauppaa tehdään muuta-
man vuoden välein, ja kohteen mu-
kaan määrät ovat olleet 200–800 m3. 

– Kohteet ovat olleet suurelta osin 
päätehakkuita, mutta sekaan on mah-
tunut myös harvennuksia, Lähde  
kertoo.

Onnistuneen puukaupan tekijöistä 
puhuttaessa pitkän linjan asiantunti-
ja painottaa kumppanuuden, luotta-
muksen ja pitkäjänteisen toiminnan 
merkitystä ostajan ja myyjän välillä. 
Myös se, että kaikelle puulle löytyy 
sopiva käyttökohde, on myyjän kan-
nalta tärkeää. Lähde arvostaa Verso-
woodin monipuolisuutta, mutta heit-
tää vielä yhden kehitysehdotuksen.

– Kun vielä vanhalle, paksulle puu- 

sepän männylle löytyisi arvoisensa 
käyttökohde, niin paketti olisi koossa. 

Luottamuksellisuus on tärkeää, 
mutta yhtä tärkeitä ovat myös kaup-
pojen sujuvuus ja metsään jäävä jälki. 
Lähde pitää Versowood-yhteistyötä 
niiltäkin osin toimivana. 

– Täytyy sanoa, että Versowoodin 
Huvisen Mikon kanssa on mukava 
tehdä puukauppaa. Kaikki on hoi-
tunut vähillä puheilla ja viilauksil-
la, eikä isoja vääntöjä ole ollut. Myös 
korjuuketju kannolta sahalle on toi-
minut moitteitta.

Asiantuntija kehottaa metsän-
omistajia pitämään huolen metsiensä  
hyvinvoinnista ja korjuiden sujuvuu-
desta.

– Metsäteiden kunnossapitoon pi-
tää kiinnittää huomiota, jotta lähes 
ympärivuotinen puunkorjuu sujuu 
isoimmitta vaurioitta. /

Metsäkeskuksen palveluksessa lähes 40 vuotta  
metsäojitusten ja metsäteiden rakentamisten parissa  
toiminut Erkki Lähde on metsänomistaja itsekin.  
Viimeisten reilun kymmenen vuoden ajan hän  
on myynyt puunsa Versowoodille

Erkki Lähde pitää onnistuneiden puukauppojen edellytyksenä  
kumppanuutta, luottamusta ja pitkäjänteistä toimintaa.
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Uusi metsäisempi  
ilmeemme 

V
erkkosivujen uudistamis-
ta oli mietitty jo kauan, 
sillä verkkosivustot olivat 
vanhat eivätkä vastanneet 

mielikuvaa Versowoodista. Yhteis-
työkumppaniksi uudistusprjoketiin 
valikoitui helsinkiläinen digitaalisen 
markkinoinnin ja mainonnan taitaja 
Bob the Robot.

– Entisillä verkkosivuilla tärkeim-
mät toiminnallisuudet pelasivat, 
mutta sivusto ei vastannut Versowoo-
din arvoja, muistelee Bob the Robotin 
Juho Wallenius. 

Ville Kopra halusi tuoda esille yri-
tyksen edelläkävijyyttä ja kehitysky-
kyä. Uudistuksessa halusimme mo-
dernisoida yrityksen verkkoilmeen 
ja parantaa palvelun käytettävyyt-
tä. Yhtä tärkeää oli saada sivustolle 

tulijan huomio kiinnitettyä suomalai-
sen metsän myyttiseen kauneuteen ja 
puun ainutlaatuisuuteen uusiutuvana 
teollisena raaka-aineena.

Sivuston käyttöliittymäsuunnitte-
lussa haluttiin pitää mielessä kaikki 
kohdeyleisöt puunmyyjistä pelletin 
ostajiin – unohtamatta yhteistyö-
kumppaneita ja lehdistöä. Siksi mm. 

Versowoodin vastuullisuuteen ja ym-
päristöön liittyvät teemat nostettiin 
aiempaa paremmin esille. 

Sivujen sisältöjä pyrittiin siisti-
mään ja yleisilmettä yksinkertaista-
maan modernin verkkosuunnittelun 
hengessä.

Uudistuksen keskeisenä tavoit-
teena oli myös päivittää Verso-
wood-brändin värit ja tuoda kuvien 
käyttöön rohkeutta ja syvyyttä. Verk-
koilmeen ja siinä näkyvän kuvamaa-
ilman on tarkoitus vähitellen jatkua 
ja jalkautua kaikkeen markkinoin-
tiimme.

– Puu ja metsä ovat intohimomme 
ja kaiken toimintamme ytimessä. On 
hienoa, että voimme kunnioittaa nii-
tä entistä näkyvämmin, Ville Kopra 
päättää. /

Kesällä 2013 Versowood uudisti graafisen ilmeensä nettisivuja myöten. Muutokset  
noudattavat uutta vihreän sävyistä graafista ohjeistoa. Uudistuksen parissa  
työskentelivät Ville Kopra Versowoodilta ja Juho Wallenius Bob the Robotilta.

Ajankohtaista

Puu ja metsä ovat  
intohimomme ja kaiken toi-

mintamme ytimessä.  
On hienoa, että voimme 

kunnioittaa niitä  
entistä näkyvämmin.
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Sauhuttelu  
sikseen

L
okakuussa 2013 käynnistynyt 
tupakoimattomuushanke to-
teutetaan yhteistyössä työter-
veyshuolto Mehiläisen kans-

sa. Tupakkatuotteet sähkötupakkaa 
ja nuuskaa myöden kieltävä sääntö 
koskee Versowoodin kaikkia henki-
löstöryhmiä ja myös Versowoodin 
tehdasalueilla työskenteleviä ulko-
puolisia työntekijöitä. 

– Olemme tehneet yrityksessä työ-
hyvinvointilupauksen, jonka mukaan 
välitämme työntekijöidemme hyvin-
voinnista ja tuemme terveellisiä elä-
mäntapoja. Parannamme tupakoivien 
ja myös tupakoimattomien työnteki-
jöidemme hyvinvointia, kun kenen-
kään ei enää töissä tarvitse kärsiä 
sauhuttelusta, selventää Ville Kopra 
linjauksen taustoja.

Puunjalostusteollisuudessa tupa-
kointi muodostaa myös tulipaloris-
kin, jota nyt tehdyllä päätöksellä py-
ritään vähentämään. 

Tupakointi työajalla on kielletty 
tehdasalueella ja parkkipaikoilla sekä 
työkoneissa. Palkattomalla ruoka- 
tunnilla tupakointi on sallittu, mut-
ta silloinkin vain tehdasalueen ulko-
puolella. Jotta tavoitteeseen pääsy – 
täysi savuttomuus – on mahdollista, 
annetuista säännöistä pidetään tiu-
kasti kiinni.

– Ohjeiden vastaisesta toiminnasta 
seuraa aina kirjallinen varoitus. Toi-
nen varoitus johtaa irtisanomiseen. 

Yksipuolisen kiellon sijaan tupa-
koitsijoita pyritään aktiivisesti tuke-
maan tupakoinnin lopettamisessa. 
Tarvittaessa järjestettävien lopet-
tamisen tukiryhmien lisäksi Verso-
wood korvaa tupakoinnin lopettami-
seen tähtääville työntekijöilleen yh-
den 8–12 viikon tukilääkityksen.

– Ymmärrän, että asia voi tupa- 
koivien kannalta olla aluksi vaikea, 
joten olemme työterveyden kanssa 
rakentaneet mallin, jonka avulla hen-
kilö voi halutessaan päästä eroon tu-
pakasta. Tavoitteenahan on kannus-
taa terveempiin elämäntapoihin, ei 
kieltää tupakointia vain kieltämisen 
vuoksi, Kopra summaa. /

Versowood on lähtenyt seuraamaan kasvavaa trendiä ja 
ilmoittautuu tupakoimattomien työpaikkojen joukkoon.

Puumies-lehdessä julkaistu ilmoitus.

Ostoilmoitus

Olemme tehneet  
työhyvinvointilupauksen, 
jonka mukaan välitämme 

työntekijöidemme  
hyvinvoinnista ja  

tuemme terveellisiä  
elämäntapoja.
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Jahtiperinnettä  
luomassa

Y
ritysjohdon ja sidosryhmi-
en yhteiset metsästysreis-
sut ovat pitkään olleet met-
säalan toimijoiden perinne, 

mutta Versowoodin järjestämänä lo-
kakuinen hirvijahti oli ensimmäinen 
laatuaan. Syy epävirallisissa merkeis-
sä vietetyille sidosryhmätapaamisille 
on Ville Kopralle selvä. 

–Joidenkin kanssa on saatettu 
tehdä tiiviisti töitä, mutta vapaampi 
kanssakäyminen ja tutuiksi tuleminen 
on jäänyt vähemmälle. Pidän erittäin 
tärkeänä myös sitä, että jahdit tarjo-
avat kaikille mukanaolijoille mahdol-
lisuuksia solmia uusia tuttavuuksia ja 
hyödyntää niitä työelämässä. 

Versowoodin kutsumana metsälle 
saapui asiakkaiden ja muiden sidos-
ryhmien edustajia. Jahtia isännöi pai-
kallisyhdistys Kuivajärven Eränkävi-
jät, joiden neljästä aikuisesta ja nel-
jästä vasasta oli jahdin alkaessa vielä 
kaksi aikuista ja yksi vasa kaatamat-
ta. Seuran metsästysalueet sijoittuvat 
Pertunmaan ja Hartolan rajan tuntu-
maan, jossa sijaitsee myös Ville Kop-
ran metsiä.

– Alueella on runsas hirvikanta. 
Seuran ensimmäinen kaato tehtiin 
1958 ja siitä lähtien jahti ja peijaiset 
on järjestetty vuosittain, kertoo jah-
tipäällikkönä toiminut Erkki Lähde.

Ei mikään hukkareissu

Jahti alkoi torstaina illanvietolla ja 
metsään lähdettiin perjantaiaamuna 
klo 9.30. Passipaikat arvottiin kortil-
la ja maastoon levittäytyi kaikkiaan 
parikymmentä miestä, joista osa oli 
Versowoodin vieraita, osa hirviseu-
ran aktiiveja. Maastoon lähti myös 
kaksi koiraa.

Muutaman tunnin ajon jälkeen 
jahtipaikalla neljä alkoi tapahtua, kun 
Paavo Porvarin omistama kolme-
vuotias Jämtlannin pystykorva Siru 

Lokakuun lopussa Versowood järjesti jahtipäivän, joka kokosi toistakymmentä sidosryhmien  
edustajaa Pertunmaan metsiin hirvestämään ja syventämään keskinäisiä suhteita.

ilmoitti emästä ja sen vasasta. Verso-
woodin vieraana ollut Tuomas Hal-
lenberg kaatoi vasan nopeasti, mutta 
emä katosi metsään.

– Kaadon teki tarkka ampuja. Pit-
kästä matkasta varma laukaus, kiitteli 
jahtipäällikkö Lähde.

Turhaan ei Lähde kaadon teki-
jää kehunut. Hallenberg on käynyt 
metsällä 13-vuotiaasta saakka ja sat-
tumalta juuri Ville Kopran mailla 
tapahtunut kaato oli hänelle lasku-
jen mukaan kaikkiaan kahdeksas- 
kymmenes.

– Tässä tulee ihan paras resepti 
hirven kielen keittämiseen: musta-
pippuria ja karheaa merisuolaa, muu-
ta ei tarvita, Hallenberg huuteli vasaa 

suolestaessaan.
Suolestamisen jälkeen ruho ja kul-

jetettiin metsästä, jonka jälkeen ryh-
mä siirtyi laavulle makkaranpaistoon. 
Lounaan jälkeen otettiin toinen ajo,  
ja hyvän hirvihaukun seurauksena 
Kuivajärven Eränkävijöiden Jukka 
Lähde kaatoi ison uroshirven. 

Pitkälle iltapäivään kestänyt jahti 
onnistui hyvin, sillä tilanteita riitti 
pitkin päivää. Jatkoa on Ville Kopran 
mukaan luvassa ensi syksynä jossain 
päin Suomea. 

– Mukana oli myös muutamia sel-
laisia, jotka olivat lähteneet kokei-
lemaan, josko metsästys innostaisi. 
Toivotaan, että heidät nähdään seu-
raavalla kerralla jo kivääri kädessä. /

Jahdit tarjoavat  
kaikille mukanaolijoille 
mahdollisuuksia solmia 

uusia tuttavuuksia  
ja hyödyntää niitä  

työelämässä.

Ajankohtaista
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Metsästysryhmä  
lounastauolla

Risto Lähde

Kuivajärven  
Eränkävijöiden

metsästysseuran
ensimmäinen kaato  
tehtiin vuonna 1958  
ja siitä lähtien jahti  

ja peijaiset on  
järjestetty vuosittain.

Jukka Lähde koiran kanssa
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Ajankohtaista
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Padasjoen puinen 
kaksoistorni nousi harjaan

P
adasjoen kunnan tornihan-
ke on osa Kullasvuoren-Tuo-
masvuoren alueen kehittä-
mistä, jonka ensimmäinen 

vaihe oli 18-korisen frisbeegolfradan 
rakentaminen alueen lenkkipolkujen 
tuntumaan. Toinen vaihe, näkötornin 
rakentaminen, saatiin päätökseen 
syksyllä 2013. 

Kaksitornisen näköalarakennel-
man harjakaisia vietettiin lähes päi-
välleen vuosi hankkeen aloituspala-
verista. Vuoden 2012 lokakuussa so-
vittiin työnjako rakennesuunnittelun 
ja puuosien valmistajan kesken, ja pe-
rustukset valettiin syyskuun puolivä-
lissä 2013. 

Tuomas Tornien yleissuunnitel-
mat teki Taisto Saarinen ja rakenne- 
suunnitelmat Insinööritoimisto Asko 
Keronen Versowoodin valvonnan 
alaisena. Liimapuu- ja sahatavara-
osat valmistettiin Versowoodin Vie-
rumäen yksikössä. Harjakaisiin men-
nessä torneista suurempi Iso-Tuomas 
oli noussut jo koko korkeuteensa, 
mutta Pikku-Tuomaksesta puuttui-
vat vielä katto ja lattia.

Lokakuun lopussa Padasjoen Tuomasvuorella vietettiin harjannostajaisia. Korkealle  
Päijänteen ylle kohoavien Tuomas Tornien materiaalitoimituksesta vastasi Versowood.

Ainoa lajissaan

Tuomas Tornit on tiettävästi Suomen 
suurin ja ainoa puusta valmistettu 
näkötorni. Kohteessa on käytetty lii-
mapuuta 29 m3 ja sahatavaraa 18 m3, 
ja sen rakenteet on mitoitettu suur-
tenkin turistiryhmien yhtäaikais-
ta vierailua silmällä pitäen. Tornin  
kokonaiskustannus on noin 75 000 
euroa. 

Padasjoen parhaalla näköalapai-
kalla sijaitsevan kaksitornisen raken-
nuksen ylimmältä tasanteelta avau-
tuvat hulppeat näkymät Päijänteelle 
ja Padasjoen Kullasvuoren maise-
miin. Suuresta koostaan huolimat-
ta rakennelma on sirorakenteinen 
ja piiloutuu hyvin puuston sekaan. 
Materiaalivalinnan lisäksi myös vä-
rityksessä on huomioitu maisemaan 
sopivuus.

Tuomas Tornissa on useita eri nä-
köalatasanteita, joista korkein nousee 
noin 30 metrin korkeuteen maanpin-
nasta. Suunnitelman mukaan tasan-
teille rakennetaan myös penkkejä pi-
dempää oleskelua varten. /

Tornista maisemia ihailemassa ovat vasemmalta Seppo Rantanen,  
Antti Räsänen, Tarmo Eloranta ja Heikki Jaakkola.
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Haastattelu

Ongelmien selättäminen  
 vaatii yhteistyötä

D
anske Bankin Itä-Suomen 
Finanssikeskuksessa joh-
tajana työskentelevä Auvo 
Hyyrynen on ehtinyt olla 

monessa mukana. Valkealasta lähtöi-
sin oleva metsätalousinsinööri päätyi 
muutamien metsäteollisuus- ja yrit-
täjäjärjestövuosien jälkeen pankkia-
lalle, jossa asiantuntijatehtävät vaih-
tuivat konttorinjohtajan pesteihin 
ja lopulta nykyiseen työhön, johon 
kuuluu noin 60 yritysasiakasta. Teh-
täviin kuuluvat asiakkuuksien koko-
naishallinta ja siihen tarvittavien pal-
veluryhmien kokoaminen.

– Kuvaan työtäni niin, että vaikka 
istummekin asiakkaiden kanssa pöy-
dän eri puolilla, olemme käytännössä 
samalla puolen pöytää. Kyse on en-
nen kaikkea kumppanuudesta ja yh-
teistyöstä. Lait säätelevät toimintaa, 
ja välillä joudutaan tekemään ikäviä-
kin ratkaisuja, mutta päämääränä on 
aina asiakkaan etu, Hyyrynen toteaa. 

Luottamusbisnestä

Hyyrysen aloittaessa uraansa rahoi-
tusalalla liikepankkien rooli metsä-
teollisuuden rahoituksessa ja toimin-
noissa oli huomattavasti suurempi 
kuin nyt, mutta tahti oli verkkaisem-
pi. Työt tulivat tehdyiksi ajallaan, 
mutta asiakkaiden kanssa toimimi-
nen oli yleensä kiireetöntä.

– Muistan erään aamupäivätapaa-
misen vuosikymmeniä sitten Rova-
niemellä Pohjanhovissa. Joku pai-
kalla olleista kysäisi jossain välissä 
kelloa, ja kuultuaan sen olevan jo yli 
12 totesi, että ”eiköhän jäädä tänne, 
kuka sitä nyt yönselkään enää kotiin 
lähtee”, Hyyrynen naureskelee.

1990-luvun lama oli taitekohta. 
Kansainvälistyminen on vienyt pank-
kien omistuksen kauemmas asiak-
kaista, kansainvälisen rahoituksen 
järjestely on yhä helpompaa ja kaik-
kea tekemistä leimaa lyhytjänteisyys.

Suomen metsäteollisuutta työuransa aikana tarkastellut pankkimies näkee lampun tunnelin 
päässä. Sen sytyttämiseksi tarvitaan kuitenkin yhteistyötä ja asennemuutosta. 

– Tilalle ovat tulleet hektisyys, ly-
hyet syklit ja kvartaalitalous. Asia-
kaskumppanuudet elävät turhankin 
herkästi niiden mukaan. Suhdanteet 
eivät saisi liikaa heilutella pankki-
en päätöksiä ja tekemistä, vaan olisi 
osattava katsoa asioita pitkällä aika-
välillä, asiantuntija harmittelee.

Danske Bankin ja Versowoodin 
yhteistyö on jatkunut vuosia. Pank-
kimiehen näkökulmasta yhtiön tär-
keimmät menestystekijät löytyvät 
kokemuksen, asiantuntemuksen ja 
sitoutuneisuuden yhdistelmästä. 
Ammattitaitoisen omistuksen lisäk-
si osaava talousasioiden johtaminen 
vaikuttaa luottamukseen ja yhteis-
työn sujumiseen.

– Vahvana tuntemuksenani on, että 
Versowoodissa asiat ovat hyvissä kä-
sissä. Lähden Versowoodin palave-
reista aina hyvillä mielin vihellellen 
kotiin. Yhteistyö on ollut kympin ar-
voista.

Suomi säilyy metsäteollisuusmaana

Metsäteollisuuden tuotannon ja 
markkinoiden painopisteet ovat siir-
tyneet yhä kauemmas. Rakenne-, hin-
ta- ja kilpailukykykysymykset olisikin 
saatava sellaisiksi, että alalle saadaan 
jatkuvuutta myös pohjolasta käsin. Se 
ei Hyyrysen mukaan kuitenkaan on-
nistu, jos jokainen osapuoli pitää it-
sepäisesti kiinni omista eduistaan ja 
yrittää yksin. 

Asiantuntijan mielestä koko met-
säala osatoimijoineen tulisi istuttaa 
saman pöydän ääreen ratkomaan tu-
levaisuuden haasteita.

– Jotta teollisuus säilyy elinkelpoi- 
sena, on metsäklusterin toimijoiden 
yhdennyttävä eikä linnoittauduttava. 
Myös yleinen asennemuutos yhteis-
kunnassa on tarpeen. Suomi on vah-
va metsätalousmaa – asumme täällä 
metsien sisällä – ja on erikoista, mi-
ten vieraita kuitenkin olemme sen 

hyödyntämiseen liittyvien asioiden 
kanssa. 

Vaikeista ajoista huolimatta Hyy-
rysellä on yhä uskoa metsäteollisuu-
teen. Hän toivoo, että tulevaisuu-
dessa puulle löydetään uusia käyt-
tökohteita, jotka lisäävät sen ja koko 
teollisuudenalan kilpailukykyä.

– Elämme täällä näiden puiden 
kanssa, ja ne kasvavat jatkuvasti. Niil-
le on keksittävä jotain uudenlaista ja 
kannattavaa tekemistä. Nykyisessä 
kilpailutilanteessa volyymin säilyt-
täminen ei yksin riitä, ellei toimintaa 
saada kannattavaksi. 

Suomen teollisuuteen viime vuo-
sina kohdistuneet rajut leikkaukset 
ovat heijastuneet koko yhteiskun-
taan. Pyörät olisi saatava jälleen pyö-
rimään ja vienti vetämään. Se vaatii 
Hyyrysen mukaan työtä ja vahvoja 
toimia kuten valtion tukemia inves-
tointeja, jotta yritysten kannattavuus 
paranee, kulutus kääntyy kasvuun ja 
teollisuuden kilpailukyky nousee. 

Danske Bankin mukaan Ruot-
sin metsäteollisuuden tilanteesta ja 
myös Pohjois-Amerikan taloudes-
ta jo kuuluu positiivisia viestejä, ja 
muutoksien uskotaan rantautuvan 
Suomeenkin.

– Kotimaassa on vihdoin päästy 
eroon ikuisesta poliittisesta EU-va-
lituksesta ja nyt keskustellaan yhä 
enemmän oikeista asioista eli siitä, 
miten teollisuus saadaan jaloilleen 
ja talous nousuun. Teollisuus on jo 
laittanut tuotantonsa kuntoon, joten 
on vain ajan kysymys, milloin vauhti 
alkaa kiihtyä. 

Työrumba vaihtuu arjen sambaan

Tänä päivänä muutokset kaikilla 
aloilla ovat nopeita ja organisaati-
ot uudistuvat jatkuvasti. Sama kehi-
tys on koskenut voimakkaasti myös 
pankkisektoria ja Hyyrynen tote-
aakin käynnissä olevan jatkuvan 

muutosvyöryn syövän energiaa ja 
vievän aikaa töiden tekemiseltä. 
Kansainvälistyminen sekä pankki- 
alan kasvava, kiristyvä säätely kuor-
mittavat työntekijöitä. Painopistei-
den muuttuminen vaikuttaa myös 
organisaatioiden rakenteeseen, sillä 
asiantuntijoiden tarve pankeissa on 
kasvanut ja asiakaspalvelun tarjonta 
samanaikaisesti vähentynyt.

– Tämä näkyy konttoreissa ihan 
konkreettisesti. Danske Bank on ol-
lut monilta osin palveluiden sähköis-
tämisen uranuurtaja, mutta en ole 
aivan varma, onko vauhti ollut liian 
kova. Uskon, että Lieksan mummo tai 
pappa haluaisi edelleen hoitaa pank-
kiasiansa konttorissa toimihenkilön 
kanssa. Nuorilta sukupolvilta pankki-
asiointi sujuu helposti verkossa, mut-
ta he ovatkin syntyneet kännykät ja 
tabletit käsissään.

Neljänkymmenen vuoden työ- 
rupeaman jälkeen Hyyrynen siirtyy 
vuodenvaihteessa eläkkeelle. Vaikka 
pankkimies pitääkin työurien jatka-
mista ja eläkeiän nostoa keskuste-
lun arvoisina asioina, hän painottaa  
valinnanvapautta. Itse hän on jää-
mässä hyvillä mielin pois työelä- 
mästä.

– Annan mielelläni tilaa nuorille. 
Nyt pääsen laittamaan omat met-
sät sellaiseen kuntoon, että kehtaan  
viedä kavereitakin niitä katsomaan. 
Autotallillinen vintage-elektroniik-
kaa odottaa näpräämistä, samoin 
kaksi moottoripyörää käyttäjäänsä. 
Järjestötoiminnallekin on nyt aikaa 
ja jos joku päivä näyttää vähän rau-
hallisemmalta, niin puoliso keksii 
varmasti jotain tekemistä. Uskon li-
säksi, että kesämökkielämä Joroisissa 
ja Rantasalmella saa ajan lisääntymi-
sen myötä uusia ulottuvuuksia. Toi-
vottavasti voin täyttää myös antamani  
lupaukset tavata vanhoja ystäviä-
ni, kun siihen on vihdoinkin aikaa,  
Hyyrynen iloitsee. /
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Elämme täällä  
näiden puiden kanssa, 

ja ne kasvavat jatkuvasti. 
Niille on keksittävä  

jotain uudenlaista ja  
kannattavaa tekemistä.

Nykyisessä kilpailu- 
tilanteessa volyymin  
säilyttäminen ei yksin  

riitä, ellei toimintaa  
saada kannattavaksi.
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Metsäenergia lämmittää koteja

V
uosittain Versowoodin 
h a k k u i l l a  s y n t y y  n o i n  
250 000 kiintokuutiota 
metsätähdettä, jonka ener-

gia-arvo on 500 000 MWh. Tämä 
määrä kattaisi jopa 15 000:n omako-
titalon lämmitystarpeet ja tästä mää-
rästä Versowood ostaa edelleen ja-
lostettavaksi noin viidenneksen. Lo-
put myydään yhteistyökumppaneille, 
tai metsänomistajat itse myyvät ne 
eteenpäin. Osa metsänomistajista ha-
luaakin jättää hakkuutähteet metsiin 
rikastuttamaan maaperää. 

Versowood on hyödyntänyt puun-
korjuusta jääviä oksia ja latvuksia 
vajaan kymmenen vuoden ajan, ja 
tämän oheistoiminnan on annettu 
kehittyä omalla painollaan.

– Olemme seuranneet kannatta- 
vuuden, markkinatilanteen, ky-
synnän sekä tekniikan kehitystä ja  
kasvattaneet määriä melko varo- 
vaisesti, kertoo Versowoodin hankin-
tapäällikkö Pauli Otava.

Versowoodin energialiiketoiminnan merkittävä osa 
on hakkuilta saatava metsätähde, joka haketetaan  
voimalaitoskäyttöön.

Vuoden aikana Versowoodin hakkuilla 
syntyy noin 250 000 kiintokuutiota 
metsätähdettä, jonka energia-arvo 
on 500 000 MWh.

Versowood Group Oy 
Teollisuustie 60, 19110 Vierumäki  
puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 380

Versowood Oy
 
Sahatoimiala:
Vierumäen yksikkö 
Teollisuustie 60, 19110 Vierumäki 
Puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 380

Riihimäen yksikkö 
Teollisuuskatu 1, 11130 Riihimäki 
PL16, 11101 Riihimäki 
Puh. 010 8425 700, Faksi 010 8425 710

Otavan yksikkö 
Sahantie 16, 50670 Otava 
Puh. 010 8425 400, Faksi 010 8425 420

Liimapuutoimiala: 
Vierumäen liimapuutehdas 
Teollisuustie 60, 19110 Vierumäki 
Puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 380
Heinolan liimapuutehdas 
Tähtiniementie 3, 18100 Heinola 
Puh. 010 8425 610, Faksi 010 8425 640

Infratoimiala:
Vierumäen yksikkö 
Teollisuustie 60, 19110 Vierumäki 
Puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 380

Keravan kyllästämö 
Kyllästämöntie 100 , 04220 Kerava 
Puh. 010 8425 890 , Faksi 010 8425 895

Energiatoimiala:
Vierumäen yksikkö 
Teollisuustie 60, 19110 Vierumäki 
Puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 380

Puupakkaustoimiala:
Haukiputaan yksikkö 
Revontie 52, 90830 Haukipudas 
Puh. 010 8425 800, Faksi 010 8425 810

Rovaniemen yksikkö 
Ahjotie 27, 96300 Rovaniemi 
Puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 810
 
Riihimäen kelatehdas 
Teollisuuskatu 1, 11130 Riihimäki 
Puh. 010 8425 708, Faksi 010 8425 746

Riihimäen lavatehdas 
Teollisuuskatu 1, 11130 Riihimäki 
Puh. 010 8425 708, Faksi 010 8425 746

Porin lavatehdas 
Eerontie 3, 28840 Pori 
Puh. 010 8425 850, Faksi  010 8425 855

Mikkelin lavatehdas 
Sahantie 16, 50670 Otava 
Puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 410

Valkeakosken lavatehdas 
Peuranoronkatu 1, 37630 Valkeakoski 
Puh. 050 5668 115, Faksi 03 5889 161

A. Jalander Oy, Muurlan tehdas 
Muurlantie 101, 25130 Muurla  
Puh. 010 8425 100, Faksi 010 8425 472

A. Jalander Oy,   
Kokkolan laivanselvitys 
Pl 74, 67101 Kokkola  
Puh. 06 8221 213, Faksi 06 8221 312

Versowood Oy, Metsäosasto 
Tähtiniementie 3, 18100 Heinola 
Puh. 010 8425 100 , Faksi 010 8425 590 

Voimaloiden perusraaka-aine
Syntyvät tähteet puidaan hakkuu-
koneella kasaan, annetaan kuivua 
kevätsäillä 2–5 viikkoa ja siirretään 
tien varteen odottamaan joko hake-
tusta tai kuljetusta. Lähes 80 % täh-
teistä haketetaan paikan päällä, ja lo-
put kuljetetaan Versowoodin sahojen 
yhteydessä oleviin terminaaleihin ha-
ketettavaksi. 

Neljän oman voimalan syötön li-
säksi polttoainetta myydään suurille 
ja keskisuurille Versowoodin puun-
hankinta-alueella sijaitseville lämpö-
voimaloille. 

Metsäenergia tarvitsee useimmissa 
laitoksissa polton tueksi turvetta, ja 
turpeen saantivaikeudet ovat vaikut-
taneet myös hakkeen kysyntään. Vii-
meisen vuoden aikana myös lisään-
tynyt kivihiilen käyttö on korvannut 
metsähaketta voimalaitoksissa. 

– Viime talvi oli sääolosuhtei-
den takia haastava kaikille bioener-
giatoimijoille. Raaka-aineessa oli 

ongelmana kosteus, joka alensi raa-
ka-aineen lämpöarvoa jopa neljän-
neksen. Kosteusongelmat ovat kui-
tenkin teknisin keinoin hallittavissa, 
ja toivomme, että metsäenergiamme 
kysyntä säilyy hyvänä myös tulevai-
suudessa, Otava summaa. /

Kauden tuote

Yhteystiedot yksiköittäin


